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Miesiecznik a&s International co roku publikuje ranking

TOP 50 branzy security. Po raz pierwszy rowniez Czytelnicy
w Polsce majg okazje poznac liste piecdziesieciu najwiekszych
firm o ugruntowanej globalnej pozycji w branzy.
Ranking powstat na podstawie przychoddw spotek ze sprzedazy
produktow zabezpieczen technicznych w 2015 r.
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ierwszych dziesiec¢ firm W najnowszym rankingu poja- i 2016, raport firmy badaw-

z listy TOP 50 uzyska- wito sie pie¢ nowych firm. Ofe- czej Memoori na temat rynku

to imponujgce wyniki. rujg one niszowe technologie zabezpieczen technicznych
Niektoére z nich w 2015 r. zano- lub sg markami z mocng pozy- w 2016 . oraz lista rankingo-
towaty rekordowe wskazniki cjg na rynku. wa a&s TOP 50 security na
wzrostu, inne — zwtaszcza te Raport na temat 50 najwiek- Swiecie. Oto najwazniejsze
majgce siedziby w Azji (zwyta-  szych firm branzy security informacje na temat branzy

» czeniem Chin) —musiaty upora¢  zostat podzielony na trzy cze- zabezpieczen technicznych

sie z pewnymi trudnosciami. Sci: analiza rynku za lata 2015 w2015i2016r.
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A&S TOP 50 SECURITY W LATACH 2005-2015

Roczne przychody ze sprzedazy firm ujetych w rankingu

Roczne przychody ze sprzedazy produktow
z branzy security [mIn USD]

10000

Dobra Na przychody w branzy Obnizenie cen umozliwito
koniunktura dla security w duzym stopniu utrzymanie niewielkiego
branzy security wptynat kryzys wzrostu przychodow

w zwigzku ekonomiczny, dotkliwy w branzy security na $wiecie
z zagrozeniami zwtaszcza w USA

terrorystycznymi i Europie

Branza security odbita

sig dzigki ozywieniu .
gospodarki $wiatowej Wykres przedstawiajg-
iinwestycjom cy roczne przychody firm
w infrastrukture ujetych w rankingu

3&s TOP 50 w latach
2005-2015 pokazuje
wptyw kondycji gospodar-
ki Swiatowej oraz zagro-
zen terrorystycznych na
branze security w ciaggu
ostatnich 11lat.
Postepujaca konkuren-
cja cenowa jest testem dla
wszystkich firm z branzy
pod katem umiejetnosci
dostosowania sig do no-
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ostatnich dwoch latach wiekszos¢é producentow

z branzy security na Swiecie staneta przed nowymi

wyzwaniami. Gtéwnym problemem nie byty jednak
zmiany globalnego zapotrzebowania na produkty security ani
stabszy rozw0j gospodarczy niektorych panstw. We wszystkich
regionach na catym $wiecie producenci musieli zmierzy¢ sie
z tym samym problemem — coraz silniejszg konkurencjg ceno-
wa. Rywalizacja w tym obszarze z roku na rok jest coraz wiek-
sza.
Znaczne obnizanie $srednich cen urzadzen, obserwowane szcze-
golnie w przypadku kamer IP, przektada sie bezposrednio na wy-
razne zmniejszenie zyskow ich wytwaorcow.
Analitycy z branzy security potwierdzaja, ze w 2015 r. wzrost
obrotow na swiatowym rynku sprzetu dozoru wizyjnego ulegt
znacznemu spowolnieniu. Zgodnie z raportem brytyjskiego
o$rodka badawczego Memoori rynek produktéw zabezpieczen
technicznych w 2015 r. zwiekszyt sig 0 4,5%. Oznacza to duzy
spadek tempa wzrostu w poréwnaniu do 8,2% rocznego wzro-
stu, ktéry odnotowano w ciggu ostatnich pieciu Iat. Inna firma
badawcza - IHS — przedstawita jeszcze gorsze statystyki. Ana-
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wych warunkdw na rynku.
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lityk IHS wyliczyt, ze w 2015 r. Swiatowy rynek profesjonalnego
sprzetu dozoru wizyjnego wzrost zaledwie 0 1,9%, biorac pod
uwage przychody. Jest to uderzajgca rdznica w poréwnaniu do
14,2% w 2014 r.i6,8% w 2013 r. W rankingu ,,8&s” TOP 50 przy-
gotowanym w 2016 r. Sredni wskaznik wzrostu najwigkszych
piecdziesieciu firm branzy security byt wyzszy niz rok wczes$niej
iwynosit 5,1%, przy czym firma, ktéra zajeta 50. pozycje, uzyska-
ta przychody na poziomie zaledwie 4,9 min USD. Rok wczesniej
spo6tka na tym samym miejscu w rankingu odnotowata przycho-
dy w wysokosci 19,4 min USD. Spadkowi ulegty wiec podstawo-
we wskazniki dotyczgce rocznych przychodéw ze sprzedazy
produktéw dla firm z branzy security na Swiecie.

Jon Cropley, gtdowny analityk ds. rynku telewizji dozorowej w fir-
mie IHS, w ten sposdb zdiagnozowat problem: w ostatnich latach
ceny sprzetu szybko spadaty. Przyktadem jest m.in. Srednia cena
sieciowej kamery dozorowej, ktéra w 2010 r. wynosita ok. 500 USD,
w 2015 r. natomiast nie przekraczata 130 USD. Sprzedawcy chiri-
scy czesto oferowali produkty w nizszych cenach niz ich konku-
renci zachodni, w zwigzku z czym zdobyli wiekszy udziat w rynku.

Dziesie¢ najwiekszych firm — pierwszych na liscie — uzyskato
przychdd wynoszacy ok. 14 mid USD, co stanowi 80% przy-
chodow wszystkich 50 firm uwzglednionych w rankingu. Takie
wyniki sg dowodem na ich dominacje w branzy i wyjgtkowo
wysoki udziat w rynku globalnym. Co istotne, dziesie¢ najwiek-
szych firm radzito sobie dobrze pod wzgledem zarowno wzro-
stu przychoddw, jak i poziomu zysku. Ci dostawcy rozwigzan

z zakresu zabezpieczen technicznych umocnili swojg pozycje
w ciggu ostatnich pigciu lat.

Firma badawcza IHS zauwazyta rowniez, ze na rynku telewizji
dozorowej w 2015 r. pietnastu najwiekszych dostawcow wyge-
nerowato 55% przychoddw catego rynku dozoru wizyjnego.

Podobne wzrosty, jak dwie chinskie firmy z branzy ,telewizyj-
nej” z pierwszej dziesiatki rankingu, odnotowaty takze dwie
firmy reprezentujgce rynek kontroli dostepu. Rekordowy wynik
odnotowaty ASSA ABLQY i Safran Identity & Security. Ich dyna-
miczny rozwoj obrazuje ozywienie na rynku kontroli dostepu,
ttumaczone migracjg uzytkownikdéw koricowych od mecha-
nicznych do elektronicznych urzgdzen i systemow kontroli do-
stepu oraz wprowadzeniem do oferty wielu innowacji technolo-
gicznych w dziedzinie kontroli dostepu i identyfikacji.

Podobne dane prezentujg badania IHS. W 2015 r. Swiatowy ry-
nek kontroli dostepu odnotowat dynamiczny wzrost (0 6,6%).
Oczekuje sie tez, ze wskaznik wzrostu za rok 2016 zwiekszy

sie jeszcze bardziej i osiggnie 7,2%.

Oznacza to, ze rynek kontroli do-

stepu notuje teraz lepsze wyniki »
niz rynek telewizji dozorowej.

— To doskonaty czas dla
podmiotéw dziatajg-
cych w branzy security.
Po dwudziestu latach
ewolucji—od prostych
plakietek z identyfi-
katorami po inteli-
gentne Karty, oparte
na standardach sys-
temy kontroli do-
stepu i rozwigzania
mobilne — branza
wkracza w nowy
rozdziat swo-

Jjej historii: ere
tozsamosci
potgczonych

w sieci.

DziesieC najwiek-
szych firmuzy-
skato przychod
WYTNOSZ3Ccy
ok.14 mld USD,
co stanowi 80%
przychodow
wszystkich

50 firm uwzgled-
nionych w ran-
kingu.

Takie wyniki

sg dowodem na
ich dominacje

w branzyiwy-
jatkowo wysoki
udziat wrynku
globalnym.
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Bedg one stosowane w réznych urzgdzeniach przez stale zwigk-
szajqgcaq sie liczbe kompatybilnych ze sobg aplikacji- podkreslit
Stefan Widing, prezes i dyrektor generalny HID Global.

W sprawozdaniu ASSA ABLOY obejmujgcym oddziat EMEA (Eu-
ropa, Bliski Wschod i Afryka) zauwazono takze, ze ,w 2016 r.
zapotrzebowanie na rozwigzania elektromechaniczne znacz-
nie wzrosto. Skupienie sie na innowacjach i nowych produktach
wzmocnito obecnosé firmy na rynkach wschodzacych, a nie-
ustannie wdrazane srodki poprawy efektywnosci przektadaty
sie na dobry wskaznik rentownosci sprzedazy oddziatu EMEA”.
Nowa w rankingu francuska firma Safran Identity & Security row-
niez rozwijata sie dynamicznie, odnotowujgc wzrost obrotow
023,7%. W sprawozdaniu Safran wskazuje, ze najwieksze przy-
chody uzyskata w Stanach Zjednoczonych, gdzie dostarcza 85%
wszystkich dokumentow praw jazdy i jest gtownym dostawca
technologii biometrycznych na potrzeby FBI. Do rozwoju firmy w la-
tach 2015-2016 w duzym stopniu przyczynity sie takze inne pro-
jekty realizowane w USA, m.in. dotyczace dowodow osobistych,
elektronicznych dowoddw osobistych i paszportéw oraz kontroli
granicznej. Obecnie firma prowadzi negocjacje z funduszem Ad-
vent International, liczac na pomoc w osigganiu dalszego rozwoju.
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Wedtug Baudouina Genouville's, dyrektora ds. globalnych part-
nerstw w firmie Suprema, w branzy kontroli dostepu jest wi-
doczna tendencja do integracji wielu technologii, majgcej roz-
wigzac wiecej niz jeden problem uzytkownika. Klienci firmy
Suprema zostali podzieleni na trzy grupy. Ci, ktorzy kupuja wy-
tacznie systemy kontroli dostepu, stanowig 25%. Kolejne 25%
to osoby zainteresowane jedynie systemami do rejestracji cza-
su pracy. Pozostali (50%) szukaja zintegrowanych rozwigzan

z zakresu kontroli dostepu i rejestracji czasu pracy.

—0znacza to, ze cheq oni nie tylko otwiera¢ drzwi za pomocg na-
szych produktow, ale tez uzywac tych rozwigzar do zarzgdzania
czasem pracy i tgczyc je z oprogramowaniem do zarzgdzania za-
sobami ludzkimi. Chcg, aby dziat HR mégt zaoszczedzic czas

i unikngc bfedow, ktére mogq sie pojawic przy realizacji tych
czynnosci na papierze lub w plikach Excel — powiedziat Baudouin
Genouville. — Pofowa naszych klientdw jest zainteresowana sys-
temem zintegrowanym, dlatego interesuje sie takze technologia-
mi biometrycznymi. Nie chodzi tylko o bezpieczeristwo, ale takze
0 zarzqozanie zasobami ludzkimi. Dotyczy to naszych klientéw na
catym swiecie, w tym duze sieci restauracji szybkiej obstugi, takie
jak Burger King czy sieci supermarketow jak Carrefour.

Na rynku telewizji dozorowej — zgodnie z przewidywaniami
wiekszosci specjalistow branzowych i prognozami zawartymi
w ostatnim raporcie IHS — najwieksza firma w branzy security
na Swiecie pod wzgledem przychoddw w 2015 r. zostat
Hikvision Digital Technology. Po latach inwestowania w popra-
we jakosci produktow i wsparcia technicznego firma stata sie
dostawcg kompleksowych rozwigzan z zakresu dozoru wizyj-
neqo, a jej produkty zostaty dostosowane do wszystkich rodza-
jow rynkow i branz. Firma uruchomita swoje oddziaty i przed-

stawicielstwa w wielu krajach na kazdym kontynencie, a pie¢
ostatnich lat byto okresem jej najszybszego rozwoju. Hikvision
wraz ze swoim najwiekszym konkurentem — firmg Dahua Tech-
nology, ktéra uplasowata sie tuz za podium (4. miejsce w ran-
kingu) — oraz innymi producentami chinskimi mieli najwiekszy
wptyw na zmiany na globalnym rynku, zaostrzajac konkurencje
cenowa. Te zmiany sg tez widoczne w wynikach sprzedazy.

W przeciwienstwie do pozostatych o$miu firm z pierwszej dzie-
sigtki Hikvision i Dahua notujg najwieksze wzrosty obrotow.

Na drugie miejsce w rankingu przesuneta sie firma Honeywell,
ktora wykazuje przychody ze sprzedazy produktéw w dwoch
dziatach: bezpieczenstwo pozarowe i zabezpieczenia technicz-
ne. Firma Bosch Security Systems plasuje sie na trzeciej pozycji
—te sama zajmowata w poprzedniej edycji rankingu. Wdrozyta
liczne innowacje technologiczne, m.in. zapewniajgce uzyskanie
dobrego obrazu w warunkach stabego oswietlenia, odSwiezone
oprogramowanie do zarzgdzania systemem telewizji dozorowe;j
i kontroli dostepu oraz systemy automatyki budynkowej. Dzig-
ki temu w 2015 . osiggneta rekordowy 10-procentowy wzrost.
Pod koniec 2016 r. Bosch poinformowat, ze w roku 2017 potgczy
sity z Sony, aby podja¢ wspotprace m.in. w zakresie rozwigzan
innowacyjnych oraz loT.

Rekordowy wzrost zanotowata tez firma Axis Communica-
tions pomimo trudnosci, jakie napotyka na czesci rynkow
rozwijajacych sie, takich jak Chiny i Rosja oraz niektore kraje
europejskie. Zamierza teraz rozszerzac swoje portfolio o pro-
dukty wykraczajgce poza branze telewizji dozorowej, by ofe-
rowac klientom systemy zintegrowane.

Kolejny dostawca kompleksowych rozwigzan, Tyco Security
Systems, utrzymuje stabilng pozycje. W roku 2015 firma osig-
gneta nieznaczny, dwuprocentowy wzrost, podczas gdy rok
wczesniej wyniost on az 16,9%. Mimo to Tyco Security Sys-
tems nadal zajmuje si6dme miejsce w rankingu.

RANKING
TOP 50 SECURITY

Dostawcy rozwigzan z zakresu dozoru wizyjnego, ktérzy zna-
leZli sie w pierwszej dziesigtce rankingu, utrzymali roczny
wzrost przychodow. Prawdopodobnie najwazniejszym czyn-
nikiem ich sukcesu jest wysoki poziom zagrozen terrorystycz-
nych na Swiecie, co wptywa na decyzje zakupowe klientow.
Jednoczesnie szybko reagowali na zmiany na rynku, rozwijali
nowe zastosowania i wykraczali poza tradycyjne obszary swo-
jej dziatalnosci dzigki fuzjom, przejeciom lub nawigzywaniu
strategicznych partnerstw.

Gdy coraz wiecej firm zaczyna opracowywac kompleksowe roz-
wigzania, 0znacza to, ze najwazniejsze technologie i gtdwne kanaty
sprzedazy osiggnety juz wysoki poziom dojrzatosci. To jednocze-
Snie sygnat, ze branza bedzie nadal podlegac¢ konsolidacji. Jak wiec
potocza sie losy 50 najwiekszych firm security? Duzo uwagi przy-
ciggnety niedawne przejecia i wydzielenia spotek zwigzane z auto-
matyka budynkowa i tzw. inteligentnym budynkiem.

Wyadzielona zostata spdtka Honeywell Security & Fire, ktora
obecnie funkcjonuje w ramach oddziatu zajmujgcego sie produk-
tami zwigzanymi z automatyka.

— Honeywell juz teraz wytwarza wiele produktdw i systemow przy-
datnych w zarzgdzaniu budynkiem poczqgwszy od systemdw secu-
rity i ppoz., skoriczywszy na instalacjach grzewczych, wentylacyj-
nych i klimatyzacyjnych oraz systemach zarzgdzania budynkiem.
W zwigzku z tym mamy mozliwosc¢ oferowania systemow zin-
tegrowanych, ktore perfekcyjnie wspdtoracujq i sq niezawodne

— podkreslit James Somerville Smith, North European Channel
Marketing Leader w Honeywell Security & Fire.

Climatec, podmiot zalezny firmy Bosch z siedziba w Stanach
Zjednoczonych, poinformowat z kolei o przejeciu Skyline Auto-
mation, ktdra specjalizuje sie w automatyce budynkowej i inte-

Ranking obejmuje 50 naj-
wiekszych producentow
notowanych na gietdzie,
biorac pod uwage wylacz-
nie przychody ze sprzeda-
zy produktow, zysk brutto
imarze podane wich spra-
wozdaniach finansowych
zarok podatkowy 2015.

W rankingu ujeto zaréwno
firmy zajmujace sie wylacz-
nie produkcja urzadzen, jak
i dostawcow komplekso-

wychrozwigzan. Analizu-
jac liste, warto poznac zro-
dia sukcesow omawianych
firm i przemyslec¢ wnioski,
nie skupiajac sienaich
miejscach w rankingu.

Uwaga: redakcja ,a&s
International” nie ponosi
zZadnej odpowiedzialno-
$ci za informacje finan-
sowe przekazane przez
poszczegolne firmy. Aby
umozliwi¢ porownanie

Hikvisionijego
najwiekszy kon-
kurent, Dahua
Technology, oraz
inni producenci
chinscy mieli

wynikow, waluty inne

niz dolar amerykanski Ogromny Wplyw

przeliczono po $srednim na Zmlany

kursie wymiany walut na globalnym

z dnia 11 lipca 2016 1. po- rynku, 7aostrza-

dawanym przez XE.com. 2 g

Prezentowany ranking ] ELC kOnkurenC]Q

jest zestawieniem obiek- Cenowa.

tywnym, opracowanym
na podstawie informa-
cji na temat wynikow
sprzedazy udostepnio-
nych przez uczestnikow
rankingu.
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gracji systemoéw. Oferuje przy tym ustugi instalacyjne i integra-
cyjne réznych systemow dziatajgcych w budynkach.

— Dzieki przejeciu Skyline poszerzamy naszg dziatalnosc oraz
wzmacniamy obecnosc na rynku amerykariskim, ktéry charak-
teryzuje sie stabilnym wzrostem — ocenit Stefan Hartung, czto-
nek zarzgdu w Robert Bosch, odpowiedzialny za dziat Energy
and Building Technology.

Automatyka budynkowa i inteligentny dom beda zapewne
pierwszymi odbiorcami korzystajgcymi z rozwigzan loT, kto-
rych centrum moga stanowic¢ systemy zabezpieczen. Firma
Bosch stale prowadzi w tym zakresie prace RED, ktére zaowo-
cuja takze rozwojem dla dziatu security. Bosch powotat juz
spotke zaleznag Robert Bosch Smart Home, majaca na celu pro-
wadzenie dziatalnosci zwigzanej z inteligentnymi budynkami.

Pomimo mody narozwigzania IoT
zagrozenia cyberbezpieczenstwa
spedzajg sen z powiek, zwiaszcza ze
praca w sieci dotyczy coraz wiekszej
liczby urzadzen.

Mozliwosci rozwoju w obszarze inteligentnych budynkéw szuka
takze Fermax, znana na Swiecie firma zajmujgca sie systema-
mi domofonowymi. - Oprdcz naszych dobrze znanych syste-
maow domofonowych oferujemy takze rozwigzania kompleksowe
z zakresu kontroli dostepu, automatyki domowej oraz dozoru wi-
zyjnego, ktdre wykorzystujg najnowsze technologie utatwiajgce
instalacje — powiedziat Jeremy Palacio, dyrektor zarzadzajacy
Fermax Electronica.

Wzmocnienie pozycji poprzez mozliwos¢ oferowania komplek-
sowych rozwigzan majg takze na celu duze przejecia na rynku:
Tyco Security Products przez Johnson Controls oraz Point Grey
Research, producenta systemow wizyjnych na potrzeby au-
tomatyki przemystowej, przez FLIR Systems. Z kolei MOBOTIX
zostat kupiony przez firme Konica Minolta, dziatajgca gtéwnie
w obszarze urzadzen drukujacych dla inteligentnych biur.

Fuzje i przejecia oraz partnerstwa strategiczne wydaja sie teraz
najszybszym sposobem dla duzych swiatowych firm do posze-
rzania dziatalnosci i pozyskiwania nowych klientow.

Internet rzeczy (loT) i big data to dwa gtdwne trendy, ktore
sprawig, ze firmy beda musiaty skupi¢ sie na konkretnych seg-
mentach rynkéw i dostosowanych do nich specyficznych za-
stosowaniach bgdz przeprowadzic¢ gtebokie zmiany swoich
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technologii i ustug. Pomimo mody na rozwigzania loT zagroze-
nia cyberbezpieczenstwa spedzajg sen z powiek, zwtaszcza ze
praca w sieci dotyczy coraz wigkszej liczby urzadzen. Kwestie
cyberbezpieczenstwa maja rowniez kluczowe znaczenie dla
systemow zabezpieczen technicznych.

Do historii przejdzie 21 pazdziernika 2016 r. W tym dniu serwi-

sy internetowe i kilka wigkszych witryn na Wschodnim Wybrzezu
Standw Zjednoczonych padty ofiara cyberataku. Branza zabez-
pieczen technicznych uswiadomita sobie wtedy kilka waznych
rzeczy. Krebs on Security, popularny blog na temat bezpieczen-
stwa cybernetycznego i badan nad bezpieczenstwem, poinformo-
wat, ze ,wedtug specjalistow z zajmujacej sie bezpieczenstwem
firmy Flashpoint atak zostat przypuszczony przynajmniej w pew-
nej czesci za pomocg botnetu Mirai” (botnet — grupa komputeréw
zainfekowanych ztosliwym oprogramowaniem, pozostajagcym

w ukryciu przed uzytkownikiem i pozwalajgcym na zdalng kontrole
nad wszystkimi komputerami w ramach botnetu).

Allison Nixon, dyrektor ds. badan w firmie Flashpoint, poin-
formowata, ze botnet wykorzystany do przeprowadzenia

tego ataku zostat zbudowany ze zhakowanych urzadzen loT,

a zwtaszcza zainfekowanych rejestratorow DVR i kamer [P wy-
produkowanych przez chinska firme XiongMai Technologies.
Co wazne, XiongMai jest producentem podzespotow, ktdre inni
dostawcy montujg we wiasnych produktach. Te podzespoty do
rejestratoréw DVR i kamer IP sg stosowane przez wiele duzych
firm chinskich, ktére sa producentami OEM lub dystrybuuja
urzgdzenia w ramach wtasnych kanatow sprzedazy.

Z3a ,nieszczelnosci” sg obwiniane nie tylko produkty firmy
XiongMai, ale takze wiekszosci producentéw z Panstwa Srod-
ka. Wprawadzie nie wszystkie produkty chinskie majg proble-
my z cyberbezpieczenstwem, ale klienci i uzytkownicy powinni
wzig€ to pod uwage przy nawigzywaniu wspotpracy z partnera-
mi z roznych czesci Swiata.

Czy obawy zwigzane z cyberbezpieczenstwem lub innymi
aspektami politycznymi bedg stanowic przeszkode w rozwo-
ju firm chinskich? Czy problemy z tym zwigzane przyciagna
klientow z powrotem do innych producentéw azjatyckich (taj-
wanskich i koreanskich) lub zachodnich? W najblizszym czasie
okaze sie, jak specjalisci z branzy security ocenig partnerow
chinskichijak chinskie firmy zareaguja na obawy klientow. Jed-
no jest pewne: duze przedsigbiorstwa z branzy zabezpieczen
juz zaczety traktowac cyberbezpieczenstwo jako najwyzszy
priorytet w projektowaniu urzgdzen i systemdw zabezpieczen.
W branzy security panuje powszechna zgoda co do tego, ze

w erze loT w zadnym wypadku nie mozna zbagatelizowa¢ za-
grozenia cybernetycznego. Mozna sie wiec spodziewac, ze

w najblizszej przysztosci nastapig kolejne przejecia firm —tym
razem zajmujgcych sie bezpieczenstwem cybernetycznym.

Jak na tle globalnego rynku wygladaja polskie firmy branzy
zabezpieczen technicznych? Zaden spo$réd nielicznych pol-
skich producentdw nie trafit na liste najwiekszych na Swie-
cie. Wsrdd pierwszej ,piec¢dziesiatki” az 24 firmy maja
siedziby w Azji, europejskich producentow repre-
zentuje zaledwie 14 firm.

Badanie Swiatowego rynku security ,,a&s Interna-
tional” przeprowadza juz 13 lat. Podobne bada-
nia prowadzone s3 takze na rynkach lokalnych.

W tym roku po raz pierwszy poddamy ana-

lizie takze polski rynek zabezpieczen tech-
nicznych. Sprawdzimy, ktore firmy w Polsce
0sigQajg najwieksze obroty, ktorzy produ-

cenci odnosza sukcesy, a ktéorym nie wie-

dzie sie najlepiej. Przebadamy, czy — tak jak

na rynku globalnym - najwiekszg sprzedaza
moQa3 sie pochwali¢ producenci z Dalekiego
Wschodu, czy moze nieliczne polskie firmy

nadal ciesza sie u nas duzg popularnoscia.

Badanie a&s TOP 20 polskiego rynku
securitybedzie listg rankingowa firm
0 najwyzszych przychodach w naszym
kraju. Wraz z rankingiem opublikuje-
my jego obszerng analize i pod-
sumowanie, ktore opracuja dla
nas specjalisci ds. bada-
nia rynku. Ogtoszenie
wynikow badan za-
planowalismy na
czerwiec tego
roku.

WARUNKIUDZIALU
W RANKINGU TOP 50

W rankingu moga uczestniczy¢ dostawcy urzadzen i systemow zbranzy security,
w tym produktow telewizji dozorowej, kontroli dostepu, sygnalizacji wlamania i napadu
oraz produktow z wiecej niz jednego z tych segmentow.

Producenci urzadzen wytwarzajacy pod wlasng marka lub na zlecenie innych firm.

Tylko firmy notowane na gietdzie.

(Uwaga: co roku miesiecznik a&s International uwzglednia réwniez niewielka liczbe
miedzynarodowych firm nienotowanych na gieldzie, ktére udostepniaja swoje po-
swiadczone sprawozdania roczne. Ich udziat w rankingu jest dokladnie analizowany
pod katem rozpoznawalnosci marki oraz udziatu firmy w rynku miedzynarodowym).

Udzial moga wzig¢ firmy, ktore dostarcza sprawozdania finansowe za pelny rok 2014,
pelny rok 2015 oraz za pierwsza potowe 2016 r. Sprawozdania musza by ¢ sprawdzone
lub zatwierdzone przez bieglego rewidenta.

W rankingu nie sg uwzgledniani: dystrybutorzy, integratorzy systemoéw, resellerzy,
dealerzy, instalatorzy, agencje ochrony oséb i mienia, firmy z branzy bezpieczenstwa
informacjii ochrony przeciwpozarowej oraz przychody powiazane z dzialalnoscia
w tych obszarach.
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> RaportTop50

Ranking | Ranking NAZWA FIRMY ] PRZYCHODY PRZYCHODY WZROST WZROST ZYSKNETTO ZYSKNETTO
2006 | zon5 S PONNORAARDARLANE Mnvsy | punvsy | coweos | ouzo s | ounuso
1 2 HIKVISION DIGITAL TECHNOLOGY . Chiny telewizja dozorowa 3522,5 2453,8 43,6% 29,7% 286% 8¢ 699,2
2 1 HONEYWELL SECURITY & FIRE USA rozne 2900,0 2800,0 3,6%
3 3 BOSCHSECURITYSYSTEMS Nemey rézne 15385 13872 109%
4 5 DAHUATECHNOLOGY chiny telewizja dozorowa 15055 10953 375%  260%  157% 2063 170,9
75 | 4 SAFRAN IDENTITY&SE(V:VLVJVIVQVIVfYW | Francja kontrola dostepu 71737574,7 71”0794,8 'éér’?% 777777777777777777 ” ”
76 | 6 ASSAABLOY(Globa|Techrrbr|rorgriVersr)r Sovedh kontrola dostepu 10612 8405 Vérér,S% 777777777777777777
;7 mmmwmmews s o o
8 10 AXIS COMMUNICATIONS Szwecja telewizja dozorowa 773,7 635,5 21,7% 19,5% 50,8% 76,0 62,9
9 8 FLIRSYSTEMS Suneilance s Securiy) usa telewizja dozorowa 7296 6991 44%
170 | 12 ﬂ APHONE | Japonia systemy domofonowe ”7472”3,9 ”7471”2,? ””2”,7?% 777777777777777777777
11 11 ALEGION cesscontol usa kontrola dostepu 436 4237 24%
12 14 AvewoN Kenada telewizja dozorowa 2814 2068 361%  37,9%  57,4%
1'3 17 d INFINOVA | UsA telewizja dozorowa 2708 1463 ”8'5”,'1% ”27373;5% ””3”,78% """ 1”0,3 50 ”
174 18 d OPTEX(securitySensors) | Japonia sygn. wtamania i napadu 1411 1293 ”79”,2% 777777777777777 | ”
175 16 ﬂ NEDAP Holandia kontrola dostepu 7”1”38,2 7”1”379,0 ”;(7)7,6% 777777777777777777 4,2 1”6,2 ”
176 13 d &ﬁﬁfg&g&itysysmms) 77777777777 Holandia telewizja dozorowa 1353 84? ”575797,8% 777777777777777777 : ”
177 22 os | Korea Pld. telewizja dozorowa ”1”27?,8 ”1”02,4 ér4"8% 71”?”,1% 373”,7% 77777
178 | 21 ﬂ TAMRON [optykaCommerciérlklrr;drlrJVsrtrrriVaIJ | Japonia telewizja dozorowa 7”1”2”?,1 7”1”27’75,? 1,1 ©
179 ” 20 wotek Towan telewizja dozorowa 1204 1048 149% 7”1”2”,75% 3?2% 777777 14? 1”1,4
20 19 VERINTSYSTEMS (video nteligence) usa telewizja dozorowa 189 1104 7% "
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>> Ranking | Ranking PRZYCHODY PRZYCHODY WZROST WZROST : ZYSKNETTO ZYSKNETTO

2016 2015 NAZWA FIRMY SIEDZIBA GLOWNY OBSZAR DZIALANIA mESLSSD] m S\?L‘ls . (F;EZIS&ISDOW (222134}52015] [ZF\?JS - (ZB?ES us)
21 23 COMMAX Korea Ptd. rozne 99,6 95,6 4,2% 7, 7% 22,3%
2”2 o 20 KOCOM | Korea P’fd VVVVVVVVVVVV rozne | 96,6 | 90,3 | 7,0% | 14,7% | 28,1%
23 ................. 29M|LEST0NESYSTEMSDama ........................... te|eW|ZJadozorowa ............................................... 89’4 ...................... 68’0 .................. 3]’4% .......................................................................................................................................

24 ................. 27NAPCOSECUR|TYSYSTEMSUSArozne ............................................................................. 7?’8 ...................... ?4’4 ..................... 4’5% ..................... 9,8% ......................................................... 4’8 ......................... 3,5 .......

25 ................. 25MOBOT|XN|emCy ...................... te|eW|ZJadozorowa ............................................... 72’6 ...................... ?1’] ...................... 2’]% ......................................................................................... 3’?],0 .......

26 ................. ZGDYNACOLOR .................................................................. Tajwan ........................ te|eW|ZJadozorowa ............................................... ?0’3 ...................... 8]’4 ................ _]3’6% ................ _]5,8% .................. 39’3%]’5]5’9 .......

27 ................. 28GE0V|S|0N ..................................................................... Tajwan ........................ telerZJadozorowa ............................................... 65’7 ...................... 69’0 ................... _4,8% ................ _11’9% .................. 49,]%10’9]5’2 .......

28 ................. 38HDPR0K0reap*d .................. te|eW|ZJadozorowa ............................................... 64’0 ...................... 5?’6 .................. 11’2% ..................... 4,0% .................. ]2’8% .......................................................................

29 .............. NOWAIDENTIVUSAkontmIadOStepu .................................................... 60’8 ...................... 8],2 ................ _25,2% ................ _30,8% .................. 38’]% .......................................................................

30 ................. 3OGEUTEBRUECKN|emCy ...................... telerZJadozomwa ............................................... 59’0 ...................... 55’] ...................... 7’]% .......................................................................................................................................

3] .................. 34SUPREMAKorea%kontrobdostepu .................................................... 52’1 ....................... 5?’3 ................... _9’2% ................ _12,2% .................. 46’2% .......................................................................

32 ................. 33 ............. AVTECH ........................................................................... Tajwan ........................ te|eW|ZJadozorowa ............................................... 50’0 ...................... 59’5 ................ _]6’0% ................ _38,5% .................. 2]’7% .......................................................................

33 ................. 37DAL|TECHN0LOGYChmy ........................... telerZJadozorowa ............................................... 48’3 ...................... 54’] ................. _10,8% ................ _38’]% .................. H,O% ......................... 4’8 ......................... ?’6 .......

34 ................. 32H|TR0NSYSTEMSK0reapy(d .................. te|eW|ZJadozorowa ............................................... 47’5 ...................... 63’0 ................ _24’5% ................ _13,4% ..................... 6’1% .......................................................................

35 ................. 35 | ND|GOV|S|ON ............................................................... W| kBrytama ........... te|eW| Z Jadozorowa ............................................... 4?’] ....................... 82,5 ................ _42,9% ................ _49,3% .................. 5 ] ’4% ....................... _1,0 ......................... 5,8 .......

36 ................. 41FERMAXH'SZpama .................. Systemydomofonowe ........................................ 46’5 ...................... 40’] ................... ]6’0% .................. ]2’8% .................. 55’9% .......................................................................

37 ................. 44 ............. V|CON|NDUSTR|ESUSA .............................. te|eW|ZJadozorowa ............................................... 44’9 ...................... 34’9 .................. 28’?% .................. 45,2% .................. 39’3% .......................................................................

38 ................. 460_pR0ELECTRON|CSKoreapy{d ................. te|eW|ZJadozorowa ............................................... 36,0 ...................... 33’5 ..................... 7’4% ................... _3,0% .................. 20’0% .......................................................................

39 ................. 39 EVERFOCUSELECT R0N|c S .................................... Tajwan ........................ te|eW| Z Jadozorowa ............................................... 35’9 ...................... 50’8 ................ _29’3% ................ _40’0% .................. 24,7% ....................... _5’5 ....................... _4’0 .......

40 .............. NOWA ......... Ac-n .................................................................................. Tajwan ........................ te|eW|ZJadozorOW8 ............................................... 35’8 ...................... 40’] ................. _10,6% ................ _16,4% .................. 50’0% ......................... 014 ......................... 014 .......

41 ............... NOWACOSTARTECHNOLOG|ESUSA .............................. te|eW|ZJadozorowa ............................................... 33’7 ...................... 36,] .................... _6,6% ................... _2,?% .................. 39’2% ......................... 0’510,5 .......

42 ................. 45INCONK0reaPJ{d ................. te|eW|ZJadozorowa ............................................... 3]’4 ...................... 33’? ................... _6’6% ................ _]2’6% .................. 25’8% .......................................................................

43 ................. 36|TXSECUR|TYK0reap+d ................. te|eW|ZJadozorowa ............................................... 30’9 ...................... 58’8 ................ _47’4% ................ _84’1% ..................... 5’6% .................... _]3’0 ....................... _2,2 .......

44 ................. 43ngl(r3nﬁlt.er85rgdlllj|§t|;|]'YSYSTEMS|Zrae|rozne ............................................................................. 30’8 ...................... 3?’6 ................ _18’]% .......................................................................................................................................

4 5 ................. 40 SYNECT |C S[SystemDMSIo n] ........................................ W| kBrytama ........... te|eW| Z Jadozorowa ............................................... 25’2 ...................... 24’6 ..................... 2’5% .................. 29’7% ..................... 4’1% .......................................................................

46 ................. 48H|SHARP ........................................................................ Tajwan ........................ te|eW|ZJadozor0W8 ............................................... 22’9 ...................... 23,? ................... _3,5% .................. 13,5% .................. 20,5% ......................... 0,2 ....................... _0’5 .......

4 7 ................. 49 H UNTELECTRONIC .................................................... Tajwan ........................ te|eW|ZJadozorowa ................................................ ] ?,2 ...................... 22’9 ................ _24’8% ................ _30’5% .................. 33,8% ]’O ......................... 2’? .......

48 .............. NOWA D | G|-|-A|_ BA RR| ER S(SommnSDMSI On ) ...................... W| kBrytama ........... te|eW| Zjadozorowa ................................................ ] 6’3 ......................... 9’2 .................. ?710% ............... ]04’0% .................. 49’8% ....................... -9’? .................... -13’8 .......

49 ................. 47EVERSPR|NG|NDUSTRY ........................................... Tajwanrozne .............................................................................. ] 5’8 ...................... 30’4 ................ _48,0% ................ _63,2% .................. 26’2% ......................... 5,3 ....................... _2,4 .......

50 .............. NOWA ......... AXXONSOFTROSJa ........................... te|eW|ZJadozorowa .................................................. 4’9 ......................... 5’9 ................ _16’6% ................ _]5’2% .................. 72,7% ....................... _0’2 ......................... 0,1 ........
;oo o
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Spowolnienie
wzrostu budzi obawy

o kondycje rynku

Wartosc¢ globalnych obrotoéw na rynku zabezpieczen technicznych zwiekszyta sie,
ale wiele czynnikdw, m.in. umocnienie producentow chiniskich, niekorzystnie
wptyneto na tempo wzrostu w segmencie telewizji dozorowe;j.

Allan McHale
dyrektor,
Memoori Business Intelligence

aport Memoori za rok
R 2016 pokazuje, ze tacz-
na wartosc¢ swiatowej

produkcji urzagdzen zabezpie-
czen technicznych (w cenach
producenta) wyniosta

28,4 mld dol., co oznacza
4,5-procentowy wzrost w po-
réwnaniu z 2015 r. W ciggu
ostatnich pieciu lat sredni
roczny wzrost obrotéw (CAGR)
wyniost 8,2%, ale zanotowano
znaczny spadek jego dynami-
ki w ostatnich dwdch latach.
Udziat sprzedazy produktow
dozoru wizyjnego w sprzedazy
catej branzy security wynosi
53% (blisko 15 mld dol.), kon-
troli dostepu —24% (6,8 mid
dol.), sygnalizacji wiamania
inapadu-23% (6,6 mid dol.).

Segment kontroli dostepu
utrzymat dotychczasowa stope
wzrostu, wynoszaca ok. 10%.
Producenci z roku na rok coraz
bardziej angazowali sie w roz-
wigzania IP i systemy bezprze-
wodowe oraz biometrie. Poraz
drugi z rzedu segment ten wy-
kazat najwyzszg roczna stope
wzrostu w catej branzy security.

26 a&S POLSKA
styczen/luty 2017

Rynek systemow sygnaliza-

cji wtamania i napadu, ,0jciec”
zabezpieczen technicznych,
juz dawno osiagnat dojrzatosc.
Mimo to takze w tym segmen-
cie sg wprowadzane innowa-
cje, a coraz czestsze wyko-
rzystanie radarow i kamer
termowizyjnych przyczynito
sie do uzyskania 3,5-procento-
wego wzrostu w 2016 r.

W telewizji dozorowej tem-

po wzrostu zmniejszyto sie do
4,2%. Jednoczesnie wolumen
sprzedazy rost stabilnie, co
0zNnacza, ze znacznie spadty
ceny jednostkowe produktow,

/nacznie spadty
ceny jednostko-
we produktow
telewizji dozoro-
wej - gtownie za
sprawa polityki
najwiekszych
producentow
chinskich, ktorzy
rozpoczeliagre-
sywna konkuren-
Cje cenowqg
narynkach
zachodnich.

gtéwnie za sprawa polityki naj-
wiekszych producentow chin-
skich, ktorzy rozpoczeli agre-
sywna konkurencje cenowa na
rynkach zachodnich.

Rozwdj regionalny

W roku 2016 najwieksze za-
potrzebowanie na zabezpie-
czenia techniczne odnotowa-
no w Azji, gtéwnie w Chinach.
Nawet tam zanotowano jednak
zmniejszenie zapotrzebowanie
w poréwnaniu z rokiem 2015.
Popyt w Ameryce Pétnocnej
mozna uznac za umiarkowany,
najgorzej sytuacja przedsta-
wiata sie w Europie.

Prognoza Memoori na najbliz-
sze piec lat (2016—2021) zakta-
da powolng poprawe sytu-
acji gospodarczej na Swiecie
oraz umiarkowany wzrost PKB
w krajach rozwinigtych. W tym
czasie prawdopodobnie nie
uda sie rozwigzac problemu
terroryzmu, wzrosng zatem
wydatki administracji rzado-
wej przeznaczane na walke

z nim, co wptynie korzystnie
na kondycje rynku zabezpie-
czen technicznych.

W sektorze komercyjnym
zwiekszy sie zainteresowa-
nie dalszym i gtebszym inte-
growaniem ze sobag réznych
systemow security, wspiera-

ne przez technologie Interne-
tu Rzeczy (Internet of Things,
loT). Kulminacja spodziewana
jestw 2017 r., w kolejnych czte-
rech latach popyt bedzie rost
w stopniu umiarkowanym.

W piecioleciu 2016-2021 $red-
niroczny wzrost (CAGR) po-
winien wynie$¢ srednio 5,7%.
Nie jest to prognoza szczegol-
nie optymistyczna, zwazyw-
szy ze w burzliwym okresie

0d 2010 do korica 2015 r. uda-
to sie osiggnag¢ CAGR na po-
ziomie 7,8%. Chociaz zwiegk-
szenie wolumenu sprzedazy
znacznie przekroczy 10%,
szansa na to, ze wzrost przy-
chodéw ze sprzedazy 0sig-
gnie choc¢by potowe tej war-
tosci, jest niewielka. Nadal
bedzie bowiem obserwowane
obnizanie cen przez duzych
producentéw chinskich dgza-
cych do zwiekszenia udziatu
w rynku i wielkosci sprzedazy.
Rozwoj rynku security jest sty-
mulowany rozwojem techno-
logii. Do tych, ktére majg 0zi$
najwiekszg site oddziatywa-
nia, nalezg: VSaas (Video Su-
rveillance as a Service—dozor
wizyjny jako ustuga), ACaaS
(Access Control as a Service -
kontrola dostepu jako ustuga),
zarzadzanie tozsamoscia (pra-
wami dostepu do danych), bio-

metria, analityka i platformy
integrujace.

Chinscy producenci
Wymuszajg zmiany
Obecnie gtdwnym proble-
mem wszystkich producen-
téw zachodnich i pozostatych
uczestnikow rynku telewi-

zji dozorowej nie sg jednak
zawirowania spowodowane
nowymi technologiami, lecz
koniecznos¢ szybkiego wypra-
cowania modelu biznesowego,
umozliwiajgcego powstrzyma-
nie naptywajacej fali produk-
tow chinskich i konkurowanie
Z nimi.

Wiekszo$¢ odnoszacych suk-
cesy zachodnich producen-
tow zabezpieczen technicz-
nych skoncentrowata swoja
dziatalno$¢ na jednej dzie-
dzinie, nieliczni zas podjeli
»Specjalizacje pionowa”, aby
oferowac rozwigzania kom-
pleksowe. Nadal sprawdza
sie to w segmentach kon-
troli dostepu oraz sygna-
lizacji wkamania i napadu.

W dziedzinie telewizji dozo-
rowej natomiast zagrozenie
ze strony dwoch znaczacych
producentow chinskich jest
zbyt duze. Hikvision Digital
Technology oraz Dahua Tech-
nology z powodzeniem zwigk-
szajg sprzedaz dzieki obniza-
niu cen.

Korzystajac ze specjalnych
warunkOw na rodzimym ryn-
ku i pomocy finansowej ze
strony rzadu chinskiego, fir-
my te zdotaty zrealizowac
swoje plany i z powodzeniem
wkroczyty na rynki Amery-

ki Potnocneji niektérych kra-
jow Europy, w szybkim tem-
pie zdobywajgc w nich udziat.
Obecnie lokuja sie odpowied-
nio na miejscach pierwszym

i drugim wsrod $wiatowych
producentéw urzadzen dozo-
ruwizyjnego i nie ma zadnych
przestanek, by watpic, ze
strategia ta bedzie kontynu-
owana.

SPRZEDAZ PRODUKTOW SECURITY NA SWIECIE

2008-2021 (w mld USD)

lata 2017-2021 - prognoza

2008 | 2009 | 2010 | 2011 | 2012 | 2013 | 2014 | 2015 | 2016 | 2017 | 2018 | 2019 | 2020 | 2021

Gdy w 2009 . ,,a&s Internatio-
nal” po raz pierwszy opubli-
kowat raport na temat rynku
zabezpieczen technicznych,
zadna z tych dwaéch firm, za-
tozonych dopiero w 2001r., nie
byta uwazana za powaznego
konkurenta na miedzynarodo-
wym rynku branzowym. Spot-
ka Hikvision zadebiutowata

w indeksie MSP chinskiej Giet-
dy Papierow Wartosciowych
w Shenzhen w maju 2010 .
Obecnie jej kapitalizacja ryn-
kowa przekracza 20 mld

dol., a firma zatrudnia ponad
18 tys. 0s6b i ma przedstawi-
cielstwa na catym Swiecie.
Czy w tej sytuacji zachodni pro-
ducenci z zakresu telewizji do-
zZorowej zareaguja i przeksztat-
cg wtasne modele biznesowe,
by sprostac tej konkurencji?
Czy dotychczasowi liderzy,
tacy jak Axis, Avigilon, Bosch,
Panasonic czy Hanwha (po-
przednio Samsung), ogranicza
marze, by zwigkszy¢ wolumen
sprzedazy? Czy raczej posta-
nowia jeszcze wigcej inwesto-
wac w rozwoj coraz bardziej
innowacyjnych produktow,

ktore zapewniaja korzystniej-
szy wskaznik TCO (total cost
of ownership— catkowity koszt
zakupu, instalacji, uzytkowania
i utrzymania produktu)?

Nie w kazdym segmencie
rynku decyduje jednak cena,

a wskaznik TCO nie zaspokaja
wszystkich potrzeb nabyw-
cow. Wigkszos¢ wymienionych
spotek zachodnich bedzie mia-
ta trudnosci z przekroczeniem
progu przychodoéw na pozio-
mie 1 mld dol., chyba ze zréw-
najg swoje marze z marzami
konkurentdw chinskich albo
dostarczg produkty o korzyst-
niejszym TCO, chcac uzyskac
wiekszy udziat w rynku. Praw-
dopodobnie wybiorg te druga
mozliwos¢, tgczac jg z uzyska-
niem efektu skali w wyniki fuzji
iprzejec.

W poszukiwaniu
zwycieskiej strategii
Nalezy oczekiwac, ze w ta-
kich okolicznosciach firmy

zachodnie podejma bardziegj
agresywne dziatania w zakre-
sie przejec innych producen-
tow urzagdzen dozoru wizyjne-
g0. W ten sposob beda mogty
zwiekszy¢ sprzedaz i dotg-
czyc¢ do beneficjentow nie-
uniknionego utowarowienia
(zwiekszenia podazy kamer
telewizji dozorowej obnizaja-
cegoich ceny). Na razie jed-
nak zjawisko to nie osiggneto
takiej skali, by mogto wpty-
nac¢ na zachodzace na rynku
zmiany.

Dalsza ucieczka w specjaliza-
cje nie stanowi wtasciwego
rozwigzania i zapewne spo-
woduje, ze firmy, ktore obraty
te droge, stang sie ostatecz-
nie dostawcamirozwigzan
security, a nie ich producen-
tami. Niektére jednak, liczac
na przetom w technologii loT,
moga uznac te strategie za
optacalna, pozostawiajac
producentom walke na ceny
imarze. M

Dane zaczerpnieto z raportu Memoori
»ThePhysical Security Business 2016 to 2021”
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Najwieksze

wzrosty premia za
kompleksowosc oferty

15 NAJSZYBCIEJ ROSNACYCH FIRM WG RANKINGU TOP 50

miejsce firma

-

Infinova

przychody

w2015r.

wzrost
przychodow
(2014-2015)

przychody
w2014r.

William Pao
a&s International

naliza listy firm, ktére
A zanotowaty najwiek-
szy wzrost przycho-

dow ze sprzedazy w 2015 .
wyraznie wskazuje, ze nie wy-
stepuje prosta korelacja po-
migdzy wielkosScig przychodow
spotki a tempem ich wzrostu.
Na szczycie tego zestawie-
nia znalazta sie Infinova, ktdra
w rankingu TOP 50 (wg wielko-
Sci przychodow) zajmuje do-
piero 13. miejsce. Ten amery-
kanski producent systemow
telewizji dozorowej odnoto-
wat jednak rekordowy wzrost

28 a&S POLSKA
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sprzedazy o 85,1%, gtownie za
Sprawa poszerzenia oferty pro-
duktowej po przejeciu March
Networks (w2012 r.) i Swann
(w2014 r.). Francuski Safran
Identity & Security, ktory na
gtéwnej liscie zajmuje 5. miej-
sce, zanotowat wzrost w ub.r.
023,7%, lokujgc sie w tym ze-
stawieniu na 11. pozycji.

Mimo ze na liscie 15. najszyb-
ciej rozwijajacych sie firm zna-
lazto sie wiele znanych marek,
jedna z nich wybija sie w spo-
s6b szczegolny. To Digital Bar-
riers, brytyjski dostawca roz-
wigzan bezprzewodowych,

po raz pierwszy uwzgledniony
w rankingu TOP 50. Wpraw-
dzie na gtownej liscie zajmuje

48. pozycje, to pod wzgledem
wzrostu sprzedazy uplasowat
sie na 2. miejscu, m.in. dzieki
bliskim relacjom z administra-
cjg rzgdowg USA, ktora korzy-
sta z rozwigzan tej firmy do
ochrony granic, na potrzeby
stuzb mundurowych czy w si-
tach zbrojnych.

SpojnoseE miedzy wielkoscia
przychodu a jej wzrostem moz-
na zaobserwowac w przypad-
ku firmy ASSA ABLQY, kt6ra
zajmuje 6. miejsce pod wzgle-
dem tacznej wartosci sprzeda-
zy oraz 9. miejsce pod wzgle-
dem stopy wzrostu, ktéra

w efekcie powszechnej migra-
cji rozwigzan kontroli dostepu
do IP wyniosta 26,3%. Dziat se-

curity w TKH Group odnotowat
59,8-procentowy wzrost, zaj-
mujac 3. pozycje, do czego po
czesci przyczynity sie przeje-
cie przez te spotke firmy Com-
mend Group oraz zwiekszenie
przychodow ze sprzedazy za-
granicznej dzigki duzym pro-
jektom miedzynarodowym.
Szoste miejsce pod wzgledem
wzrostu zajmuje kanadyjski
Avigilon, ktorego sprzedaz uro-
sta 0 36,1% dzieki umocnieniu
pozycji firmy w Ameryce Pot-
nocnej i regionie EMEA (Euro-
03, Bliski Wschad, Afryka) oraz
rozpoczeciu sprzedazy na ryn-
kach APAC (Azja i Pacyfik)

i LATAM (Ameryka tacinska).

Cecha wspolng wiekszosci
firm znajdujgcych sig na liscie
TOP 15 jest oferowanie rozwig-
zan kompleksowych w zakre-
sie telewizji dozorowej. Taka
opcja umozliwia proponowa-
nie petnego pakietu integra-
torom, ktérzy mogg poczy-

ni¢ 0szczednosci juz na etapie
zakupu, 3 dzieki prowadzeniu
konserwacji i napraw przez wy-
brang przez nich, te sama firme
uzyskujg dalsze oszczednosci
w trakcie eksploatacji.

Infinova np. udostepnia zarow-
no kamery i rejestratory NVR,
jak i oprogramowanie zarzg-
dzajace catym systemem.
Oferte dopetnia Swiattowodami
do transmisji obrazu, dzwieku

i danych, umozliwiajac prze-
sytanie 128 strumieni wizyj-
nych w pojedynczym witdknie.
Rowniez koreanska firma IDIS

—zajmujgca 10. lokate w rankin-
gu pod wzgledem tempa wzro-
stu—dazy do zajecia pozyciji
dostawcy rozwigzan komplek-
sowych z potek Sredniegj i wy-
sokiej. Proponuje bogata game
kamer, rejestratoréw NVR i ak-
cesoriow sieciowych, uzupet-
niajac je oprogramowaniem
doich obstugi.

Firma Avigilon, ktora do-
tychczas kierowata pro-
dukty do Sredniego i wy-
sokiego segmentu rynku,
oferuje obecnie rozwig-
zania takze w segmencie
najnizszym, zapewniajac
przy tym rozwigzania kom-
pleksowe. — 0d dawna sty-
niemy z produktow wyjgtko-
wej jakosci, skierowanych do
klientéw Sredniego i wysokiego
segmentu rynku oraz zréznico-
wanej grupy, poczqwszy od firm
matych i Srednich, skoriczywszy
na wielkich korporacjach — po-
wiedziat Darren Seed, wice-
prezes Avigilon. - Wl kwarta-
le 2016 r. obnizylismy ceny serii
kamer i rejestratoréw NVR H3,
rozszerzajgc w ten sposob za-
kres odbiorcéw, do ktorych kie-
rujemy nasze produkty. To po-
Suniecie zostato bardzo dobrze
przyjete. Niedawno wprowa-
dzilismy tez nowq serie kamer
H4 SL przeznaczonq raczej dla
klientéw poczgtkujgcych. Za-
pewniamy wiele zréznicowa-
nych rozwigzar, gdyz Avigilon
Jest tak naprawde dostawcg
rozwigzan, a nie produktow. Ka-
mera sama w sobie jest jedynie
produktem, a my oferujemy cate
rozwigzanie.

Milestone Systems —w odr6z-
nieniu od wigkszosci spotek,
ktore rozwdj zawdzieczajg
kompleksowej ofercie — zdecy-
dowat sie pozostac przy opro-
gramowaniu. W sprawozdaniu
za rok 2015 firma szczyci sie
32-procentowym wzrostem
uzyskanym zaréwno ze sprze-
dazy platformy otwartej, jak

i dzieki preznie dziatajacej sieci
partnerskiej.

Ze wzgledu na zaciektg kon-
kurencje wiele spotek wyko-
rzystuje mozliwosci spoza
tradycyjnego obszaru zasto-
sowan systemow security,

aby podtrzymac wzrost ob-
rotow. Przyktadowo, tajwan-
ski Hi Sharp (ktory nie znalazt
sie wprawdzie na liscie TOP 15)
wkracza w nisze, takie jak sys-
temy zabezpieczenia pojaz-
dow, ktére umozliwiajg pro-
wadzenie petnego dozoru nad
flotg poprzez kamery pokta-
dowe i rejestratory mobilne
DVR. - W przesztosci przychody
Z dziatalnosci w obszarze secu-

Wiekszosc firm,
ktore znalazty sie

na liscie najszybciej

rosngcych, oferuje
kompleksowe
rozwigzania.

rity dominowaty nad sprzedazg
zabezpieczen pojazdow. Teraz
proporcje sie odwrdcity — ocenit
Jerry Chiang, prezes Hi Sharp.
— Przed wejsciem na rynek za-
bezpieczen pojazdow trzeba
wyrobic sobie renome jako pro-
ducent systemdw zabezpie-
czen technicznych. Dla innych
producentow security z Tajwa-
nu, ktorzy takze majq doswiad-
czenie w tym zakresie, Hi Sharp
Jjest bezkonkurencyjny.

Dwaj chinscy giganci na ryn-
ku telewizji dozorowej, Hikvi-
sion Digital Technology i Dahua
Technology, zajmujg podobne

s L
)

pozycje pod wzgledem zarow-
no tgcznych przychododw, jak

i dynamiki ich wzrostu.
Hikvision — obecnie numer 1na
gtoéwnej liscie TOP 50 — zajmuje
4. lokate pod wzgledem wzro-
stu. Z kolei Dahua plasuje sie na
4. pozycji pod wzgledem przy-
chodoéw i na 5. miejscu, biorgc
pod uwage zwigkszenie warto-
Scisprzedazy.

Konkurencja na rynku zabez-
pieczen technicznych jest 0zi$
wieksza niz kiedykolwiek, co
utrudnia firmom osiggniecie
trwatego wzrostu przychoddw.
Producenci moga wiec zdoby-
wac przewage konkurencyjng,
oferujgc rozwigzania komplek-
sowe, odpowiadajgce potrze-
bom klientéw. Dowodzi tego
analiza dziatania najszybciej
rozwijajgcych sie spotek uje-
tych w rankingu TOP 50. i
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xis Communications,
pionier i lider w dzie-
dzinie sieciowych

systemow dozoru wizyjnego,
ponownie zanotowat dwucy-
frowy wskaznik wzrostu. Pod-
stawowa dziatalnoscig spot-
ki nadal pozostaje telewizja

30 a&S POLSKA
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Axis koncentruje sie na
rozwiazaniach zintegrowanych

Firma Axis rozszerza swoje portfolio o systemy kontroli dostepu oparte na
rozwigzaniach sieciowych oraz urzadzenia audio, w dalszym ciagu traktujac
telewizje dozorowa jako dziatalno$¢ podstawowa.

dozorows, lecz Axis rozsze-
rza oferte o kontrole doste-
pu opartg na rozwigzaniach
sieciowych, a takze domofony
oraz gtosniki i megafony, udo-
stepniajgc w ten sposob roz-
wigzania zintegrowane.

Zaktadom produkcyjnym, w kto-
rych wszystkie systemy zabez-
pieczen dziatajg w sieci, Axis
oferuje np. kamery termowi-
zyjne wykrywajgce podejrza-
ng aktywnos¢ 0séb na gra-
nicy chronionego obiektu.

W sytuacji detekcji system DSO
emituje komunikat nakazujg-
cy intruzowi oddalenie sie. Pra-
cownicy firmy, dostawcy lub
podwykonawcy moga wtedy
skontaktowac sie z operato-
rem znajdujgcym sie wewnatrz
obiektu za posrednictwem inter-
komu IP, a pracownicy posia-
dajacy identyfikatory — przejsc
przez brame, korzystajgc z sys-
temu kontroli dostepu. — Mamy
wiec detektor ochrony obwodo-
wej z mozliwosciq rozszerzenia
0 DSO oraz kontrole dostepu za-
miast tylko jednej kamery — wy-
jasnit EGwin Roobol, dyrektor re-
gionu Europy Srodkowej w Axis
Communications.

— Zauwazylismy wieksze zain-
teresowanie zintegrowanymi
rozwigzaniami security i w tym
obszarze umacniamy swojq po-
zycje. W roku 2016 dokonalismy
trzech przejec: 2N, Citilog i Co-

I Ray Mauritsson

prezes i dyrektor generalny
Axis Communications

gnimatics, aby rozwingc i po-
szerzy¢ naszq oferte rozwigzan
kompleksowych. Dafo to impuls
do rozpoczecia nowych przeo-
Siewziec biznesowych i prac ba-
dawczo-rozwojowych, majgcych
na celu opracowanie rozwigzan
atrakcyjnych dla naszych oo-
biorcéw koricowych — dodat Ray
Mauritsson, prezes i dyrektor
generalny Axis Communications.

sci produkeyjne. Sq to obszary,
w ktorych liczymy na wspofora-
ce i potencjalne korzysci— po-
wiedziat Edwin Roobol.

Axis wprowadzit juz do sprzeda-
7y kamere tgczaca jego techno-
logie z optyka Canon. Jednocze-
Snie przejat w catosci marketing
i sprzedaz wszystkich siecio-
wych urzadzen telewizji dozo-
rowej Canona na rynkach EMEA

SZauwazylismy wiekszy popytna
zintegrowane rozwigzania security
- umacniamy swojg pozycje w tym

obszarze”.

Po przejeciu dwa lata temu firmy
Axis przez koncern Canon coraz
gtosniej o mozliwosciach syner-
gii ich dziatania. — Mocng strong
Canona jest optyka i posiadane
patenty oraz wydajnosc i zdolno-

i Ameryki Pétnocnej. — Jedng

Z korzysci jest to, ze nie musimy
Jjuz konkurowac. Wspdtoracuje-
my ze sobg, co jest moim zda-
niem znacznie baroziej rozsgone
— podsumowat Edwin Roobol. |l

Sukces TKH

ma zrodlo w ofercie
dla specyficznych
uzytkownikow

rupa TKH prowadzi
dziatalnos¢ w zakre-
sie ochrony w trzech

gtéwnych obszarach: maszyn
dla przemystu oponiarskiego,
kabli i rozwigzan dla budow-
nictwa. Blisko 60-procentowy
wzrost przychoddw uplasowat

www.aspolska.pl

uwaza video+
Za przysziosc
telewizji

dozorowej
’{ f })\l

NAJWIE%(SZE
WZROSTY

Liquan Fu

prezes
Dahua Technology

Segment dozoru wizyjnego wyszedt poza obszar
tradycyjnych zabezpieczenia, a branza migruje
w kierunku, ktéry Dahua okresla jako video+.

B ahua Technology znacz-

D nie awansowata w ran-

kingu TOP 50. Spotka,

ktorejtaczne przychody siegaja
1,5 mlId dol., plasuije sie obec-
nie na 4. miejscu pod wzgledem
sprzedazy oraz na 5. pozyciji, je-
sli chodzi o wzrost przychodow.
Znaczng czes¢ przychodow fir-
my stanowig wptywy uzyskiwa-
ne za granica.

firme na 3. miejscu pod wzgle-
dem dynamiki sprzedazy.

— W obszarze tych trzech fila-
réw jestesmy drugq najwiekszg
firmgq i osiggnelismy najwiekszy
wzrost — powiedziat Magnus
Ekerot, dyrektor generalny Se-
curity Vision Group, wchodzg-
cej w sktad TKH.

Grupa TKH jest wtascicielem
16 spotek. Dostarcza rozwig-
zania z dziedziny security
przeznaczone dla odbiorcéw
siedmiu gtéwnych segmen-
tow: parkingowego, morskie-
g0, naftowo-gazoweqo, infra-
struktury, ochrony zdrowis,

—Uwazamy, ze dziatania firmy

w zakresie ekspansji zagranicz-
nej pomogty nam w utrzyma-
niu szybkiego tempa wzrostu

w ostatnich dwach latach. Da-
hua posiada ponad 20 odoziatéw
poza granicami Chin. Rozwijali-
Smy te lokalizacje, aby zapewnic
lokalnym rynkom wyzszq jakos¢
obstugi oraz szybszq reakcje na
ich potrzeby — powiedziat Liquan

monitoringu miejskiego oraz
administracji rzagdowe;j.

Security Vision Group, dzieki
wsparciu pozostatych podmio-
tow z grupy TKH, oferuje roz-
wigzania kompleksowe. Jed-
ng z przyktadowych realizacji
przytaczanych przez Magnu-
sa Ekerota jest Miedzynarodo-
wy Trybunat Sprawiedliwosci
w Hadze, gdzie spotka dostar-
czyta okablowanie, kamery
telewizji dozorowej, system
interkomowy oraz system sy-
gnalizacji wtamania i napadu.
- Klient kupuje rozwigzanie
kompleksowe od jednej spot-

Fu, prezes Dahua Technology.
Segment telewizji dozorowej no-
tuje dynamiczny rozwdj, totez
Dahua co roku przeznacza ok.
10% przychoddw ze sprzeda-
zy na badania i rozwoj nowych
technologii. Firma dokonata
znaczacych postepdw w za-
kresie algorytmow rozpozna-
wania twarzy dzieki zastoso-
waniu technologii sztucznej
inteligenciji. Pobita przy tym re-
kord w rozpoznawaniu twarzy
w bazie LFWD, pokonujac takie
firmy, jak Google.

Wedtug Dahua Technology seg-
ment dozoru wizyjnego wyszedt
poza obszar tradycyjnych za-
bezpieczen, a branza zmierza

w kierunku, ktéry spo6tka okresla
jako video+, czyli dozor wizyj-

ny wspomagany przez big data

i sztuczng inteligencje. Okresle-
nie video+ mozna takze scha-
rakteryzowac jako potaczenie
dwach funkcji: ,,dozoru wizyjne-
00 0 wielowymiarowym aspek-
cie” oraz ,,dozoru wizyjnego

0 wielowymiarowych zastoso-
waniach”.

Pierwsza uwzglednia in-
formacje przestrzenne

0 obiekcie i otoczeniu oraz
rozpoznawanie gtosu i iden-
tyfikacje na podstawie cech
biometrycznych, druga ma na
celu wspieranie petnej gamy
zastosowan biznesowych, ta-
kich jak inteligentne miasta,
inteligentny transport, prze-
mystowy system wizyjny?2
oraz automatyczne systemy
alarmowania i podejmowania
decyzji.

Wedtug Dahua obecna ten-
dencja konsolidacji branzy
ulegnie niebawem spowol-
nieniu, pojawi sie natomiast
wielu nowych graczy. Wedtug
firmy rynek security posze-
rza sie ze wzgledu na wdraza-
nie nowych technologii, ktore
umozliwig dziatanie video+.
To wtasnie ma przyciggnac
na rynek zabezpieczen tech-
nicznych nowych graczy po-
chodzacych gtownie z branzy
oprogramowania i posiadaja-
cych doswiadczenie w zakre-
sie sztucznej inteligenciji. Il

b Labeled Faces in the Wild (LFW) - baza fotografii twarzy stuzaca do
badan nad technologiami ich rozpoznawania.

2 Przemystowy system wizyjny stuzy najczesciej do sprawdzania cech
fizycznych obiektow takich jak wymiary, ksztatt, kolor, stan powierzch-
ni (potysk, chropowatos¢, nadruk itp.). Dane pozyskane przy jego uzyciu
stanowia podstawe do podjecia odpowiedniej decyzji, np. o kolejnym

etapie procesu wytworczego.

ki, a ona obstuguje go poprzez
certyfikowanych instalatorow
i partneréw przeszkolonych

w montazu. Moze réwniez ofe-
rowa¢ mu akcesoria, przewo-
dy i oprzyrzgdowanie. Klient nie
potrzebuje zadnych posredni-
kow — podkreslit Magnus Eke-
rot.

Wedtug firmy kluczem do
sukcesu jest jej zdolnos¢ do
wspierania strateqii bezpie-
czenstwa uzytkownika kon-
cowego poprzez oferowanie
mu nie tylko specjalistycz-
nych, ale takze konwencjo-
nalnych zabezpieczen tech-
nicznych.

— Daje to TKH wyjgtkowg po-
zycje. Przyktadowo spotka

z branzy naftowej, w ktdrej
aktywnie dziatamy, potrze-
buje kamer do dozoru bram

i ogrodzenia. Ale na jej terenie
$g rowniez wykonywane okre-
Slone procesy, ktore nalezy
monitorowac na wypadek wy-
stgpienia pozaru, przeciekow
czy ognisk wysokiej tempera-
tury. My oderujemy specjali-
styczne rozwigzania, niezwy-
kle inteligentne urzgdzenia,
odpowiadajgce na potrzeby
najbardziej wymagajgcego
uzytkownika — podsumowat
Magnus Ekerot.
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Hikvision stawia na
ekspansje narynki
zagraniczne

Firma Hikvision rozpoczeta dziatalnosé
wychodzaca poza tradycyjnie pojmowany
segment telewizji dozorowej i wkraczajac przy
tym na obszary, w ktérych niezbedne jest taczenie
dozoru wizyjnego, sztucznej inteligenciji i big data.

irma zajeta 1. miejsce
w rankingu TOP 50,
przecinajgc wszelkie

spekulacje dotyczace tego,
czy chinski gigant w dziedzi-
nie dozoru wizyjnego zdota sie
wspigcé na szczyt. Spotka wy-
szta na prowadzenie, 0SigQa-
jac 3,5 mld dol. przychodu w
2015 r. Ten rekordowy poziom
sprzedazy zapewnit 43,6-pro-
centowy wzrost w poréwnaniu
do roku 2014, stawiajgc Hikvi-
sion na 4. miejscu w kategorii
dynamiki wzrostu sprzedazy.
Dochody z zagranicy stanowig
obecnie wigkszg czesc¢ tgcz-
nych przychodéw spotki.

Keen Yao, wiceprezes In-
ternational Business Cen-

ter w Hikvision, podkresla
wzmozona ekspansje na ryn-
ki zagraniczne. — Posiadamy
28 oddziatéw na catym swiecie
i zatrudniamy za granicqg ponad
700 pracownikdw, gwarantujgc
lokalne wsparcie klientow. To
Jjeden z powoddw, dla ktorych
w ostatnich latach moZliwe
byto osiggniecie tak szybkiego
tempa wzrostu naszej dziatal-
nosci poza granicami Kraju —
powiedziat.

W branzy, w ktérej obserwu-
je sie coraz wigksza rywali-
zacje i bezpardonowa wojne
cenowag wypowiedziang przez
chinskie firmy, takze Hikvision
rozpoczat dziatalnosc poza
tradycyjnie pojmowanym seg-
mentem telewizji dozorowej,
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wiceprezes
Hikvision Digital Technology

i Keen Yao

wchodzac w obszary, w kto-
rych niezbedne jest taczenie
dozoru wizyjneqgo, sztucznej
inteligencji i big data. Przykta-
dowo w zastosowaniach ITS
(inteligentne systemy trans-
portowe) rozwigzanie Hikvi-
sion umozliwia detekcje twa-
rzy kierowcy i ustalenie, czy
jest on wtascicielem pojazdu.
W zastosowaniach domowych
z kolei technologia Hikvision
jest w stanie nauczyc sig, kto
jest cztonkiem rodziny, a kto
obcym.

Poniewaz przeprowadzanie
niezwykle skomplikowanej
analizy wymaga duzych mocy
obliczeniowych, spotka nie-

dawno zawarta porozumie-
nie z firma Modivius (start-up
wspierany przez Google), kto-
rej jednostka przetwarzania
obrazu Myriad 2 zastosowana
w urzgdzeniach Hikvision od-
powiada za funkcje ,gtebo-
kiego uczenia sie”. Produkty
zaprezentowano w ub. roku
na targach Security China

w Pekinie.

Segment telewizji dozoro-
wej nadal bedzie podstawa
dziatalnosci Hikvision, jednak
spo6tka uwaza big data za nie-
unikniony trend, dlatego kie-
ruje swojg uwage na rozwig-
zania i produkty w wiekszym
stopniu oparte na Internecie

Rzeczy (loT). Zgodnie z tg kon-
cepcja Hikvision przejgt w ub.r.
firme Pyronix, brytyjskiego do-
stawce systemow sygnaliza-
cji wikamania i napadu. Plano-
wana jest silniejsza integracja
systemow dozoru wizyjnego

z SSWiN, dzieki czemu jedno
zdarzenie bedzie aktywowac
kolejne w ramach szerokiego
Srodowiska loT.

Do innych zaawansowanych
rozwigzan wdrozonych przez
Hikvision, na razie gtéwnie

w Chinach, nalezy wykorzy-
stanie dronéw i robotéw do
prowadzenia dozoru w Klu-
czowych obszarach niedo-
stepnych dla ludzi. i

JPosiadamy 28 oddziatow na catym swiecieizatrudniamy
za granicg ponad 700 pracownikow, gwarantujac klien-
tom lokalne wsparcie. To jeden z powodow, dla ktorych

w ostatnich latach byto mozliwe osiggniecie tak szybkiego
tempa wzrostu naszej dziatalnosci miedzynarodowej”.

www.aspolska.pl

NAJWIEéSZE
WZROSTY

MIEJSCE

IDIS koncentruje sie

na rozwigzaniach
kompleksowych,

ktore zaspokojg rézne
potrzeby uzytkownikow
przy nizszym koszcie
catkowitym.

roku 2015 sposrod
producentow kore-
anskich najwyzszy,

blisko 25-procentowy wzrost
przychodoéw odnotowata firma
IDIS. W rankingu TOP 50 spotka
zajmuje 17. miejsce pod wzgle-
dem przychoddw, 10. pozycije,
zwazywszy na ich dynamike.
Jak twierdzi James Min, dy-
rektor generalny ds. sprzeda-
zy w regionie EMEA, znaczny
wzrost nastgpit we wszystkich
regionach, szczegolnie w obu
Amerykach oraz krajach Euro-
py, Bliskiego Wschodu i Afryki.

Zdaniem Jamesa Mina naj-
wiekszym problemem dla
branzy jest obecnie zalew ta-
nich i niskiej jakosci kamer IP,
prowadzacy do wojny ceno-
wej, ktéra skutkuje pogorsze-
niem jakosci produktow i nie-
zadowoleniem klientow. IDIS
nie podaza tg Sciezka. Spotka
skupita sie na rozwigzaniach
kompleksowych, ktore zaspo-
kajaja rézne potrzeby uzyt-
kownikow przy nizszym kosz-
cie catkowitym. Przyktadowo,
dzieki oferowanym przez firme
szerokokatnym obiektywom
4K typu rybie oko uzytkownik
potrzebuje tylko jednej kamery
zamiast kilku, aby objgé dozo-
rem wigkszy obszar. Standard
kompresji H.265 oraz wtasny
koder IDIS Intelligent Codec
wymagaja z kolei mniejszego
zapotrzebowania na przepu-
stowos$¢ pasma oraz prze-
strzeni dyskowej na przecho-

IDIS przywiazuje
szczegolng wage
do bezpieczenstwa
sieciowego

dyrektor generalny ds. sprzedazy

i James Min
(region EMEA), IDIS

wywanie nagran wysokiej
jakosci, co przyczynia sie do
dalszych oszczednosci.

— Nasza strategia na rok
2016 zaktada, ze staniemy
sie wiarygodnym dostawcg
rozwiqgzan kompleksowych,
skoncentrowanych na potki
Srednig i wysokq. Nie sprze-
dajemy urzgdzen, lecz spraw-
dzone rozwigzania obejmujg-
ce szeroki asortyment kamer,
rejestratorow NVR i akce-
soriow sieciowych — powie-
dziat James Min. — Oferowa-
nie doskonatego rozwigzania
nie polega na obnizaniu cen,

lecz na dostarczaniu klientom
produktow wysokiej jakosci

w rozsqadnej cenie, przy jedno-
czesnym zapewnieniu niskich
kosztow catkowitych podczas
eksploatacji.

W przysztosci spotka zamie-
rza opracowywac wiecej roz-
wigzan z wartoscig dodang
oraz skupic sie na cyberbez-
pieczenstwie.

— DirectIP np. funkcjonuje we
wtasnej dedykowanej sieci, aby
takich urzqgozen jak kamery nie
wykorzystano do wtamania do
sieci korporacyjnej. Korzysta-
my z wtasnej, opatentowanej

struktury plikéw, co dodatkowo
utrudnia wtamanie, podczas
9dy niektdrzy inni producenci
opierajg sie na systemie Win-
dows lub ogdinodostepnym Li-
nuksie —wyjasnit James Min. —
W naszych rejestratorach NVR
zainstalowano zastrzezong,
wbudowang wersje Linuksa,
ktdra nie jest ogdlnie dostepna,
a w komunikacji w sieci opiera-
my sie na branzowym standar-
dzie SSL/TLS oraz —w zalezno-
sciod zapotrzebowania — na
szyfrowaniu danych logowania,
filtrowaniu IP, IEEE 801.1x | TLS/
SMTP. Il
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OPTEX widzi potrzebe integracji

OPTEX zapowiada rewolucje, ktdra zblizy nas do technologii dualnej.

ubiegtym roku
; ’ \ ; OPTEX odnotowat
ponad 9-procen-

towy wzrost sprzedazy, zaj-
mujac 16. pozycje w rankingu
TOP 50 pod wzgledem wzrostu
przychodow. Jest to wiec naj-
szybciej rosngca spotka wsréd
wszystkich dostawcow japon-
skich.

OPTEX zostat liderem w za-
kresie systeméw sygnaliza-

cji wtamania i napadu prze-
znaczonych do réznorodnych
zastosowan, w tym na rynki
security i sutomatyki przemy-
stowej, w medycynie, ochronie
srodowiska i innych.

W zastosowaniach security
czujki OPTEX sg wykorzysty-

34 a&S POLSKA
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wane w segmentach miesz-
kaniowym i komercyjnym oraz
infrastrukturze krytycznej. Ten
ostatni rynek nalezy do gtow-
nych zrodet przychodow firmy.
Firma obserwuje zwiekszo-

ne zainteresowanie czujkami
ochrony zewnetrznej réwniez
na komercyjnym i mieszkanio-
wym rynku o$wietleniowym.

— Biorgc pod uwage rozwoj
wydarzen w Europie, zwiek-
szong aktywnosc terrory-
styczng i ogélnoswiatowe
zagrozenie zwiekszeniem licz-
by wtaman do domdw, coraz
powszechniejsza staje sie
Swiadomosc potrzeby posia-
dania systemow alarmowych.

Dostrzegamy m.in. wzrost
zapotrzebowania na syste-
my ochrony perymetrycznej
obiektéw mieszkalnych wsrod
uzytkownikow koncowych
—podkreslit Jacques Vaarre,
zastepca dyrektora zarzadza-
jacego w firmie OPTEX Europe.
Czujki OPTEX sg popularne,
niezawodne i cieszg sie reno-
ma na catym Swiecie.

— W otoczeniu zewnetrznym
na prace kamer oddziatu-

je Swiatto, cienie, owady czy
poruszajgca sie roslinnosc.

Z tego powodu tradycyjne
czujki ruchu czy detektory la-
serowe poinformujg nas jedy-
nie, Zze cos je uaktywnito, ale
nie sq w stanie zinterpreto-

W zastosowa-
niach security
czujki OPTEX sg
wykorzystywane
W segmentach
mieszkaniowym
i komercyjnym
oraz infrastruktu-
rze Krytycznej.

zastepca dyrektora

I Jacques Vaarre
zarzgdzajacego, OPTEX Europe

NAJWISZE
WZROSTY

wac, co konkretnie byto przy-
czynq. Dzieki kamerze mozna
to zobaczyc. Dlatego trend,

a raczej nadchodzgca rewo-
lucja, ktérg dostrzega firma
OPTEX, zbliza nas do techno-
logii dualnej, czyli niezawod-
nego potqczenia dwdch tech-
nologii detekcji, ktére mogg
sie wzajemnie wspierac — po-
wiedziat Jacques Vaarre.
Przyktadem przytaczanym
przez Vaarre'a jest wieza wi-
dokowa, u ktorej podstawy
zamontowano laserowe czujki
OPTEX wykrywajgce wspina-
nie sie. Sg one zintegrowane

z gtéwna platformag VMS stoso-
wang juz wczesniej. Podniosto
to poziom niezawodnosci roz-
wigzania, a w efekcie takze sa-
tysfakcje klienta.

W zakresie kontroli dostepu
czujki OPTEX moga byc inte-
growane np. z drzwiami obro-
towymi w obiektach infrastruk-
tury krytycznej, zapobiegajac
podwojnym wejsciom (tzw.
metoda ,,na barana”).

Oprocz rozwigzan do ochrony
perymetryczneji kontroli do-
stepu OPTEX obstuguje znacz-
ng czesc azjatyckiego rynku
analizy w segmencie sprze-
dazy detalicznej, dostarcza-
jac narzedzia do zliczania 0sob
i zarzgdzania kolejkami dla
matych sklepow, duzych sieci

i wielkich przedsiebiorstw.

- 0obywa sie to za posreonic-
twem naszes Spotki zaleznes
Grken Trastem, 0o ktoref na-
162y 60% japoriskieqo rynku
analityki wizyines (VCA) ola
nanolu—zaznaczyt Vaarre. —
Wedtug firmy rynek analitykr
w handlu detalicznym w Fu-
rople i Ameryce Potnocne/ be-
oz/e s/e rozwilal, co oaje szan-
Se na dodatkowe realizac/e
dla branzy security.

prezes

I Owen Chen
VIVOTEK

NAJWIEKSZE
WZROSTY

VIVOTEK skupia sie
na wspoipracy
Z partnerami

Firmy z branzy security
przykfadajg wieksza wage
do rozwiazan specjali-
stycznych, opracowanych
we wspotpracy z odpo-
wiednimi partnerami.

ajwanski VIVOTEK
| ma za sobg udany
rok 2015, w ktérym

przychody siegnety 120,4 min
dol., co oznacza wzrost
014,9% w stosunku do

roku poprzedniego. Dobra

www.aspolska.pl

Firma czerpie

z know-how

firm dziatajacych
w tym samym
ekosystemie,

ale winnych
obszarachizasto-
sowaniach.

passa trwata takze w 2016 1.
Co wazne, spo6tce udato

sie utrzymac wzrost we
wszystkich kolejnych
miesigcach.

Wedtug Owena Chena, preze-
sa VIVOTEK, wskazniki wzro-
stu sg dowodem na skutecz-
nosc¢ aktualnej strategii firmy,
stanowigcej odpowiedz na
masowa sprzedaz i konkuren-
cje cenowa w branzy security.
Spotka dokonata przeksztat-
cen w swoim zespole B+R,
aby podnies¢ jego skutecz-
nosc¢ i produktywnosc. Wpro-
wadzono m.in. technologie
Smart Stream |l uzupetniajgca
standard kompres;ji H.265, co
pozwolito obnizy¢ wymagana
przepustowosc tacza i zapo-
trzebowanie na przestrzen do
przechowywania danych na-
wet 0 80%.

Najistotniejsze jednak wedtug
Owena Chena jest to, ze firmy
Z rynku zabezpieczen obecnie
przyktadajg wiekszg wage do
oferowania rozwigzan, nie zas
do pojedynczych produktow.
— To 0zieki technologii
Internetu Rzeczy (loT).
Zapotrzebowanie na

rézne urzgdzenia mobilne,
tgczgce sie z siecig domy

i samochody, a takze drony

i roboty wywierajg rowniez
wptyw na rozwdj tradycyjnych
produktow i technologii

z d0ziedziny zabezpieczen.
Dlatego nieszablonowe
myslenie o rozwigzaniach

do zastosowari spoza rynku
security ma niebagatelne

znaczenie — podkreslit Owen
Chen.

W tym kontekscie VIVOTEK
rozpoczat poszukiwanie
odpowiednich partneréw.
Prezes firmy podkresla,

ze czerpanie z know-how
firm dziatajgcych w tym
samym ekosystemie, ale

w innych obszarach

i zastosowaniach umozliwito
szybkie opracowanie nowych
rozwigzan.

Partnerami w ekosystemie
firmy sa gtéwnie zewnetrzni
producenci oprogramowania
i sprzetu. Niedawno VIVOTEK
poinformowat 0 nawigzaniu
wspotpracy technologicznej
z austriackim NETAVIS
Software, specjalizujagcym
sie w systemach telewizji
dozorowej IP opartych na
rozwigzaniach serwerowych
oraz zintegrowanej analizie
obrazu wideo. Pozwoli to na
opracowanie produktu do
doktadnego tréjwymiarowego
zliczania 0sob, potaczonego
z platforma NETAVIS

w zakresie analityKki
biznesowe;.

Wczesniej VIVOTEK podpisat
strategiczne porozumienia

z kilkoma spotkami.

Firma Genetec pomoze
dostarczac nowe, oparte

na chmurze rozwigzanie
dozoru wizyjnego jako ustugi
(VSaaS) - Stratocast. Z kolei
partnerstwo z Videonetics

i Neural Labs przyczyni sie do
rozwoju produktéw z zakresu
identyfikacji numeréw tablic
rejestracyjnych.

— W sieciowym swiecie
przysztoscijedna firma nie
beozie w stanie samodzielnie
dostarczac wszystkich
technologii i rozwigzan
—zauwazyt Owen Chen.

— Dlatego powinnismy
wspotporacowac w ramach
swoistego ekosystemu, by
zapewnic spotce stabilng
pozycje. |l

a&s POLSKA | 35
styczen/luty 2017



Zmiana kursu

recepta na
przetrwanie

Na rynku zabezpieczen technicznych zachodzi obecnie sporo zmian,

ktore powoduja, ze wiele firm musiato zastanowic sie nad swoja
strategig dziatania i ponownie jg przeanalizowac. Niektdrzy maja
te analize za sobg i podjeli juz decyzje o zmianach kursu.

ranza zabezpieczen
technicznych znalazta
sie w trudnym okresie.

Spowolnienie gospodarcze na
Swiecie oraz wzrost znaczenia
producentoéw chinskich
wywotaty zamieszanie na
rynkach, skfaniajac wiele firm
do podjecia zdecydowanych
krokéw zmierzajacych do
zmian organizacyjnych.

Ze sprawozdania
przygotowanego w 2016 r.
przez brytyjska firme
badawczg IHS wynika, ze
catkowita wartosc¢ sprzedazy
produktéw dozoru wizyjnego
zmniejszyta sie nie ze wzgledu
na nizszy wolumen sprzedazy,
lecz z powodu spadku cen
podyktowanego przede
wszystkim poszerzeniem sig
konkurencji (gtéwnie cenowej)
ze strony producentéw z Chin.
Firmy z branzy security
rozwazajg rézne warianty
sprostania stojgcym

przed nimi wyzwaniom.
Niektore zdecydowaty sie

na wzmocnienie poprzez

fuzje i przejecia, inne
rozbudowaty swoje portfolio
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0 produkty wykraczajace
pozaich tradycyjne obszary
dziatalnosci. Czes$¢ natomiast
nie udzwigneta ciezaru
rywalizacji — zrezygnowata

z konkurowania na rynku
niskich kosztow produkcji

i przekazata te produkcje

w outsourcing. i

Dave Petratis
prezes, Allegion

RANKING
TOP 50 SECURITY

2016 r. amerykan-
; / \ ; ska firma Allegion,
dostawca rozwigzan

z zakresu kontroli dostepu, prze-
prowadzita kilka waznych prze-
jec. Pomogty one wzmocnic jej
pozycje na rynku. Jednak mimo
to przychody spotki ze sprzeda-
zy urzadzen i systemodw kontroli
dostepu spadty o prawie 2,5%
wzgledem poprzedniego roku.

—Ze wzgledu na mechanicz-

nq nature urzgdzeri kontro-

li dostepu rynki tej branzy majg
charakter lokalny w przeciwien-
stwie do rynku dozoru wizyj-
nego, bardziej powszechnego
ijednolitego — powiedziat Dave
Petratis, prezes firmy Allegion.
— W Europie dynamika rynku KD
ksztattuje sie réznie w poszcze-
g0lnych krajach, np. zamek sto-
sowany w Portugalii jest inny niz
ten, ktérego uzywa sie w Niem-
czech. Rynek pétnocnoame-
rykaniski wydaje sie baroziej
Jednolity, ale z kolei tam wyma-
gania zawarte w kodeksach do-
brych praktyk i normach sq roz-
ne dla firm z Nowego Jorku i Los
Angeles. To jedne z czynnikow
przyczyniajgcych sie do ztozo-

nosci branzy security. Z tego
wzgledu niewiele firm bedzie

w stanie poraozic sobie z komu-
nikacjg w ramach globalnych
protokotéw dostepu.

W regionie Azjii Pacyfiku fir-
ma przejeta trzy spotki: Milre,
bedaca druga co do wielko-
$ci firma w branzy zabezpie-
czen elektronicznych w Korei
Potudniowej, oraz australijskie
FSH i Brio. Sam Allegion dziata
w branzy kontroli dostepu juz
od kilkudziesieciu lat. Globalne
marki nalezace do firmy obej-
muja teraz: Schlage, LCN, Von
Duprin, SimonsVoss i Inter-
flex. Pod wzgledem obrotdw to
obecnie druga na $wiecie firma
kontroli dostepu.

Pod wzgledem obrotow Allegion to obecnie
druga na swiecie firma kontroli dostepu.
Naleza do niej marki: Schlage, LCN, Von Duprin,
SimonsVoss i Interflex.

- Méwigc o technologii, my-
slimy o software i firmware,
kwestiach miniaturyzacji, zy-
wotnosci baterii i dostosowa-
niu rozwigzan do konkretnych
zastosowari —ttumaczy prezes
firmy. — Pracujemy w réznych
regionach i na réznych rynkach.
Dla Allegion wazne jest portfo-
lio marek, poniewaz dzieki ich
technologiom firma moze ofero-
wac rozwigzania odbiorcom
zréznych specyficznych seg-
mentow rynku.

Ponad rok temu firma kupita
SimonsVoss. Dzigki temu prze-
jeciu Allegion oferuje teraz
urzadzenia kontroli dostepu,
ktore sa mniejsze, bardziej in-
teligentne i mogg odegrac sty-
mulujgca role w rozwoju tech-

Allegion chce zwiekszy¢
udzial wrynku

Mimo kilku istotnych przeje¢ przychody firmy
pozostaty jednak na niskim poziomie.

nologii urzadzen dziatajgcych
w sieci, tzw. connected worlo.
—Jednym z najwazniejszych ob-
szardw zainteresowania firmy
Allegion jest konwergencja roz-
wigzari mechanicznych i elek-
tronicznych — podkreslit Dave
Petratis. — SimonsVoss to silna
marka, ktéra tgczy nowoczesne
technologie, duzg zywotnosc
baterii oraz miniaturyzacje pro-
duktow, czyliinnowacje, ktére
0rzynoszg ogromne Korzysci
klientom i sq zwigzane z tg kon-
wergencjq.

Aby zrealizowa¢ wyraznie spre-
cyzowane plany uzyskania
wiekszego udziatu w rynku, fir-
ma planuje rozszerzenie dzia-
talnosci w Europie i nainnych
kontynentach. Jest przekona-
na, ze rynek europejski bedzie
oferowat coraz wieksze mozli-
WOSCi rozwoju w miare integro-
wania elektroniki z systemami
mechanicznymi. Kierownictwo
firmy podkresla, ze Allegion wy-
réznia sie sposréd konkurencji
otwartymi protokotamiiboga-
tym portfolio realizacji.

- Stosujemy otwarte proto-
koty, by urzgdzenia mogty za-
pewniac¢ wymiane informacji

z systemami zarzgozania bu-
dynkiem BMS oraz systemami
kontroli dostepu. Chcemy ofe-
rowac klientom system wspot-
pracujgcy z innymi dziatajgcy-
mijuz w obiektach — wyjasnit
Dave Petratis.

—Naszym ostatnim sukcesem
jest wspotpraca z Apple. W sa-
lonach tej marki mozna kupic
nasze zamki. Dzieki technologii
loT stalismy sie czesciq plat-
formy Apple HomeKit. Rozwdj,
rentownosc¢ i innowacyjnosc

to gtowne czynniki wzrostu, do
ktorych dgzy nasza firma i nasi
pracownicy. il
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Przejecia wzmacniaja pozycje FLIR jako
dostawcy kompleksowych rozwiazan.
Firma nadal bedzie tez oferowac systemy
o architekturze otwartej

FLIR, znany producent
kamer termowizyjnych,
poszerza oferte

0 kamery pracujace

w zakresie Swiatta
widzialnego.

I John Distelzweig

wiceprezes i dyrektor zarzgdzajgcy dziatu
produktow security, FLIR Systems

Poprzez przejecie kilku spotek
branzy security FLIR Systems
ma sie sta¢ dostawca rozwiagzan

kompleksowych.
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irma, ktéra w ostatnich
latach dokonata powaz-
nych zmian w portfolio
produktow, jest bez watpienia
FLIR Systems, producent kamer
termowizyjnych. Stato sie to

gtéwnie za sprawa kilku przejec
przeprowadzonych w ostatnim
czasie, np. w 2016 r. firma kupita
spotke DVTEL.

W roku 2015 przychody FLIR ze
sprzedazy produktow telewizji
dozorowej spadty o 3,3%, gtow-
nie ze wzgledu na zmniejszaja-
ce sie wcigz zapotrzebowanie
ze strony klientow amerykan-
skich z sektora administraciji
rzgdowej oraz spadek przycho-
dow ze sprzedazy linii produkto-
wych, takich jak specjalistyczne
kamery airborne (montowane
w samolotach i Smigtowcach)
oraz systemy zintegrowane.
Pion urzadzen security nadrobit
jednak z naddatkiem te stra-

ty dzieki 26,5-procentowemu
wzrostowi przychoddw.

— Dzieki naszej nowej ofercie
cenowej i portfolio produktow
zwrdcilismy sie ku segmentowi
nizszych cen i nizszej specjaliza-
cji—powiedziat David Montague,
dyrektor ds. sprzedazy urzg-
dzen security na region EMEA

w firmie FLIR Systems.

— Czesc segmentu sprzetu ter-
mowizyjnego przeksztatcamy
na produkty z segmentu towa-
réw powszechnego dostepu.
Klienci kupujg takie urzgozenia
od dystrybutora. Nie méwimy tu
wiec o realizacji specjalistycz-
nych projektow, lecz o prostej
sprzedazy towardw.

Strategia biznesowa, pole-
g3jaca na kupnie kilku spotek
branzy security, ma na celu
zblizenie firmy do dostawcow
rozwigzan kompleksowych.
Chociaz ten plan jest wprowa-
dzany w zycie, John Distel-
zweig wskazat, ze spotka na-
dal oferuje produkty w petni

kompatybilne z architektura
otwarta.

—Nasze kamery sq zgodne ze
standardem ONVIF i majq certy-
fikaty zgodnosci z innymi syste-
mami telewizji dozorowej. Nigdy
z tego nie zrezygnujemy. W tej
branzy barozo duze znaczenie
ma to, by utrzymac otwartos¢
architektury i wszechstronng
kompatybilnosc — dodat John
Distelzweig. — Dlatego do na-
szych systemow dozoru wizyj-
nego witgczamy kamery réznych
producentdw, z kolei nasze ka-
mery sq kompatybilne z réznymi
systemami VMS. Nie chcieli-
bysmy znalez¢ sie w kategorii
mniej lub bardziej zamknigtych
systemow. Nasza strategia jest
inna. Wierzymy, Ze przysztosc
branzy i nasza sita lezg w moz-
liwosci wspotpracy z produkta-
mi réznych marek, dzieki czemu
mozemy oferowac dodatkowe
funkcje.

Nalezy jednak podkreslic, ze
zdecydowanie trudniej zbudo-
wac system z elementow po-
chodzacych od wielu produ-
centow.

—Nasze produkty obejmujg
przede wszystkim rozwigza-
nia kompleksowe i przekrojowe,
a nie rozwigzania dla konkret-
nych segmentéw — dodat Da-
vid Montague. - Mimo to, dzieki
przejeciu firmy DVTEL, nasze
systemy dozorowe mogq takze
zapewniac specyficzne potrze-
by konkretnych odbiorcéw, np.
w sektorze handlu uzytkownicy
mogq chciec poznac liczbe 0s6b
wchodzqcych do sklepu. Oferu-
Jjemy wiec konkretne aplikacje,
ktdre majg zastosowanie w réz-
nych segmentach rynku. Ml

srupach klientow

Skoncentrowanie sie na wybranych grupach
klientow i rozwigzywanie ich problemow
pomogto firmie stawi¢ czota wyzwaniom

na rynku.
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iemiecka firma
| \ | GEUTEBRUECK
stwierdzits, ze trudniej

utrzymac konkurencyjnos¢

w branzy security, skupia-

jac sie jedynie na produktach.
W stawieniu czota temu wy-
zwaniu pomaga strategia po-
legajaca na koncentrowaniu
sie na wybranych segmentach
klientéw i dostarczaniu roz-
wigzan dostosowanych do ich
potrzeb.

— Skupiamy sie na konkretnych
grupach uzytkownikdw i rozma-
wiamy z nimi bezposrednio o ich
problemach, a takze o rozwigza-
niach, ktére mozemy im zaofe-
rowac — powiedziata Katharina
Geutebrlick, dyrektor zarzgdza-
jaca firmy. — Gdy rozmawiamy

o0 ich oczekiwaniach, o tym, jak
Je spetnic i jakie korzysci mozna
przy tym 0siggngc, nie musimy
ograniczac sie tylko do ofero-
wania produktéw. Rozmawiamy
0 zwrocie z inwestycji uzyskiwa-
nym dzieki stosowaniu danego
rozwigzania.

dyrektor zarzadzajaca,

I Katharina Geutebriick
GEUTEBRUECK

Oprocz systemow security
GEUTEBRUECK oferuje
rozwigzaniaiustugi doradcze

w zakresie optymalizacji oraz
zabezpieczania operacyjnych
procesow biznesowych, gtownie
na potrzeby logistykiiprodukcii.

Przyktadem specyficznego
rynku docelowego dla firmy
jest logistyka. Nie jest to jed-
nak segment zupetnie nowy
dla GEUTEBRUECK, chociaz
wczesniej byt okreslany jako
bezpieczenstwo taricucha do-
staw.

— Patrzymy na caty taricuch: od
zamowienia po dostawe — pod-
kreslita Katharina Geutebrck.
—Na kazdy proces, w ramach
ktorego towary sq przenoszone
Z punktu A do punktu B.

Oprocz systemow typowych
dla branzy security firma
GEUTEBRUECK oferuje roz-
wigzania i ustugi dorad-

cze w zakresie optymalizacji

i zabezpieczania operacyj-
nych proceséw biznesowych,
zwtaszcza na potrzeby logisty-
ki i produkcji.

— Oferujemy systemy dozo-

ru wizyjnego zapewniajgce
ochrone przed zagrozeniami

z zewngtrz, a takze pomaga-
my zoptymalizowac proce-

sy logistyczne i zwiekszyc ich
efektywnosc. Nazywamy to
,obrazowaniem wartosci” -
powiedziata dyrektor zarza-
dzajgca. — Nie sq to zastoso-
wania zwigzane bezposrednio
z bezpieczenstwem. Chodzi ra-
czej o odkrywanie korzysci pty-
ngcych z tych proceséw, w tym
przypadku ewentualnych kosz-
townych bteddw pracownikow
lub uszkodzenia towaréw przez
osoby trzecie.

Spotka stawia réwniez na
bezposredni kontakt z od-
powiedzialnymi za procesy
produkcyjne i logistyczne de-
cydentami we wspotpracujg-
cych z nig firmach i organiza-
cjach. Rozwigzania dla nich
obejmujg jednak nie tylko do-
zOr wizyjny.

—Sam obraz z kamer nic nie
znaczy — podkreslita Kathari-
na Geutebriick. — Konieczne sq
informacje dodatkowe, ktdre
powiedzg nam, co musimy zo-
baczyc, aby obraz byt uzytecz-
ny. A uzyteczny obraz wizyjny
to taki, ktéry dostarcza ogpo-
wiednich informacji doktadnie
wtedy, kiedy tego potrzebuje-
my, i przyczynia sie do usunie-
cia bteddw, zanim przetozq sie
na zbedne koszty. Umozliwia
tez wykrycie sprawcow ewen-
tualnych szkdd oraz pomaga
7Q0Szczedzi¢ czas i pienigoze.
Informacje dodatkowe mogq
pochoozi¢ z analizowanego
obrazu wizyjnego lub byc uzy-
Skiwanie dzieki wspdtoracy
systemu zarzgdzania telewizjg
dozorowq z systemem innego
dostawecy, np. zarzqozajgcym
magazynami.

Wraz z postepem technicz-
nym coraz wieksze znaczenie
dla branzy security maja takze
takie koncepcje, jak Internet
Rzeczy (loT). To coraz bardziej
istotne w tworzeniu rozwigzan
dostosowanych do wymagan
niektorych segmentow. M
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Mobotix wykorzysta

mocne strony nowego
wilasciciela

Wtascicielem firmy
MOBOTIX od 2016 r.
jest japonska
Konica Minolta.
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darzeniem roku dla
Wrmy MOBOTIX byto
iej przejecie przezja-

poniska grupe Konica Minolta,
specjalizujaca sie w rozwigza-
niach do drukowania i zarzgdza-
nia biurem. MOBOTIX stara sie
to wykorzysta¢, aby wzmocnic
SWOjg pozycje na rynku security.
W rozmowie z ,,a&s Internatio-
nal” Uwe Barthelmes, dyrektor
ds. marketingu w MOBOTIX, po-
wiedziat, ze ma ona interesujacy
plan wykorzystania technologii
obu firm. Jako przyktad podat
oferowang przez japonska fir-
me technologie LiDAR 3D, kto-
rg mozna potgczyc z technolo-
0ig wizyjna i termowizyjna firmy
MOBOTIX w jeden system.

— Potgczenie technologii LIiDAR
3D, technologii wizyjnej i termo-
wizyjnej oraz opartych na nich
rozwigzari umozZliwi powsta-
nie nowej generacji produktow
z zakresu ochrony obwodo-

wej — powiedziat Uwe Barthel-
mes. — 0znacza to mozliwosc
generowania informacji , troj-
wymiarowych”, np. o odlegto-
sciirozmiarach obiektow. Dzieki
temu mozemy sobie wyobrazic¢
bardziej niezawodne systemy
alarmowe, ktére np. ogranicza-
Jqg liczbe fatszywych alarmdéw
powodowanych przez mate
zwierzeta czy inne nieistotne
czynniki.

Takie zastosowanie pozwo-
liwprowadzi¢ nowa genera-

cje czujek, taczaca technologie
czujnikdw optycznych i termicz-
nych z technologig LiDAR 3D.
Dzigki temu potaczeniu firmy
beda mogty wykorzystac sy-
nergie roznych technologii. To
istotne takze z biznesowego

punktu widzenia: kazda z firm
ma wiasne portfolio klientow,
wigc w pewnym zakresie bedg
sie nimi dzielity.

— Konica Minolta ma bardzo
mocnq pozycje na rynku druku

i zarzgdzania biurem. W wie-

lu krajach prowaozi Swietnie
prosperujgce odoziaty. Obec-
nie pracujemy nad mozliwoscig
pofgczenia zasobow i wymia-

ny doswiadczeri, ktére mogq
przyniesc¢ korzysci obu firmom
—dodat dyrektor ds. marketingu
w firmie MOBOTIX.

Baza klientow jest dos¢ zrézni-
cowana. Sa to przede wszyst-
kim uzytkownicy koncowi, tacy
jak mate biura, prywatne gabine-
ty lekarskie, biura ksiggowe czy
gospodarstwa domowe.
Nowoscig w firmie sg tez roz-
wigzania plug & play, ktére moze
teraz oferowac klientom do sa-
modzielnego montazu. Jeden

z nich —wideodomofon IP T25 -
jest przeznaczony dla odbiorcow

Magal chce zdobyC nowe segmenty rynku

Firma, ktora ma

silne kompetencje

w dziedzinie projektow,
poswieci teraz wiecej
uwagi produktom.

o0
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irma Magal Security
F Systems jest jednym

z najwiekszych na sSwie-
cie producentéw rozwigzan do
ochrony perymetrycznej (ob-
wodowej). Ma dwa dziaty biz-
nesowe: jeden zajmuje sie pro-
jektami, drugi oferuje produkty.
W roku 2016 sprzedaz pionu
projektow spadta w stosunku
do roku poprzedniego, podczas
gdy przychody ze sprzedazy
produktéw wzrosty.
Hagai Katz, wiceprezes ds.
marketingu i rozwoju bizne-

[zraelska firma ochrony obwodowsej,
dzieki przejeciu spotki Aimetis,
poszerza swoja oferte o systemy VMS.

40 a&S POLSKA
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su, stwierdzit, ze rynek pionu
projektéw nie gwarantuje juz
stabilnego rozwoju. Niepew-
na sytuacja wynika z tego, ze
w jednym roku mozna zre-
alizowac ciekawy i intratny
projekt, dzieki ktéremu caty
rok bedzie nalezat do uda-
nych, a3 w kolejnym nie prze-
prowadzic juz zadnej reali-
zacji. W zwigzku z tym firma
zamierza wzmocnic¢ swoj
pion produktowy. Realizacja
tej strateqii jest ubiegtorocz-
ne przejecie spotki Aimetis.
Kupujac tego kanadyjskie-
go dostawce systemow VMS,
Magal Security Systems mogt
wtagczyé do swojego portfo-
lio nowy rodzaj produktow.
Dzieki temu firma specjali-
zujgca sie dotychczas w roz-

wigzaniach z zakresu ochro-
ny obwodowej zdobyta nowe
kompetencje, ktore pozwolg
jej wzmocni¢ swojg obecnos$c
na rynku i wejs¢ w nowe seg-
menty. To przejecie pomoze
poszerzyc oferte i rozpoczac
dziatalnosc¢ na innych niz do
tej pory obszarach rynku.

— W ubiegtym roku poinfor-
mowalismy o przejeciu spotki
Aimetis, ktére pozwolito nam
wprowadzic do oferty nowe
rozwigzania z zakresu telewi-
Zzji dozorowej — powiedziat Ha-
gai Katz. — Wezesniej bylismy
aktywni gtéwnie na rynku roz-
wigzar ochrony zewnetrznej,

w takich obszarach jak granice,
porty morskie, lotniska czy wie-
zienia. Takie projekty stanowity
az 90% naszych realizacji. Roz-

sektora mieszkalnego. Inne tego
rodzaju rozwigzanie, zaprojekto-
wane wspolnie z Tandberg Data,
obejmuje kamery MOBOTIX i ser-
wer NAS.

—Woczesniej uzytkownicy korco-
wi nie odwazyliby sie samodziel-
nie przeprowadzac instalacji
urzgdzen security — zaznaczyt
Uwe Barthelmes.—By¢ moze
zaangazowaliby instalatora,
zeby zamontowat kamery, kté-
rymi po uruchomieniu mozna juz
zarzgdzac we wiasnym zakre-
sie. Amoze ten potozytby jedy-
nie kable, ale nie znatby sie na
urzgdzeniach IP. Dzigki nowym
rozwigzaniom plug & play uzyt-
kownik moze przeprowadzic¢
instalacje samodzielnie, a jedno-
czesnie bardzo tatwo. Wszyst-
kie elementy, w tym kamery czy
serwer NAS, sg juz wstepnie
skonfigurowane. Ryzyko niepo-
wodzenia takiej instalacji jest dla
klienta niewielkie. ll

wigzania ochrony wewnetrz-
nej czasem wchoozity w zakres
tych projektow, ale nie byt to
nasz podstawowy produkt. Po
wtqgczeniu do portfolio syste-
maow VMS proporcje sie zmieni-
ty. Wiekszosc zabezpieczeri jest
Jjednak instalowana wewngtrz
budynkow, ajedynie czes¢ na
zewngtrz.

Dzieki tak poszerzonej ofer-

cie rozpoczelisSmy dziatalnos¢
w segmentach rynkowych,

w ktorych dotychczas nie byli-
Smy obecni, takich jak edu-
kacja czy hotelarstwo. Z kolei
znane nam projekty ,,safe city”
dotyczg gtéwnie przestrzeni
zewnetrznych, ale sg zdomino-
wane przez kamery dozorowe

i systemy VMS. Nie jest to wiec
dla nas rynek nowy, lecz teraz
znacznie wigkszy. i

IndigoVision rezygnuje
z produkcji sprzetu narzecz
oprogramowania

Przychody firmy

w 2015 r. spadty

0 23% w poréwnaniu
do poprzednich

12 miesiecy.
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ktore w 2015 r. odnotowaty

drastyczny spadek przy-
chodow. W tym wiasnie okre-
sie sprzedaz spadta 0 23%
w stosunku do poprzednich
12 miesiecy. Firma ttumaczy
ten fakt agresywna konku-
rencjag ze strony producentéw
chinskich i zaznacza, ze rok
2016 byt dla niej zdecydowanie
lepszy. W pierwszej potowie
2016 r. odnotowata znacznag
poprawe, a straty zostaty od-
robione.
Obecnie IndigoVision stawia
na wspotprace z producen-
tami chinskimi, traktujac to
posuniecie jako czesc¢ wta-
snej Sciezki do osiagniecia
sukcesu. W rozmowie z ,,85s
International” Marcus Kneen,
prezes IndigoVision, wyjasnit
zatozenia nowe;j strateqii:
— Ostatnie trzy lata byty okre-
sem diametralnych zmian na
rynku security. Chiny wysu-
nety sie na czoto producen-
tow sprzetu dzieki strategii
nastawionej na oferowanie ni-
skich cen. Po zdobyciu pozycji
lidera skupity sie na rozwija-
niu kompetencji technicznych.
Spodziewamy sie, ze takze w
zakresie technologii niedtugo
uzyskajq czotowq pozycje.
Taka sytuacja jest obserwowa-
na naich rynkach krajowych
na Dalekim Wschodzie, gdzie
maja uprzywilejowana pozycje,
a takze na bardziej konkuren-
cyjnych rynkach zachodnich.
—Zmiany w branzy stwarzajq
zagrozenia, ale i nowe mozli-
wosci rozwoju — podkreslit
Marcus Kneen.
IndigoVision podjat decyzje
0 zakonczeniu prac nad two-

I ndigoVision nalezy do firm,

rzeniem nowych urzadzen.
Specjalistyczng wiedze na te-
mat kamer telewizji dozorowej
wykorzysta teraz, doradzajac
producentom OEM, by ci za-
pewnili produktom najwyzsza
jakosc¢, z jakiej styng urzadze-
nia IndigoVision. Firma prze-
analizowata swoja dotychcza-
sowg oferte i zdecydowata sie
przesunac sity techniczne na
tworzenie oprogramowania.
Ma to byc¢ rozwigzanie kom-
pleksowe, w ktérym uzytkow-
nicy beda mogli swobodnie
dobra¢ kamery, zdecydowac
0 sposobie przechowywania
materiatéw wizyjnych, rodzaju
zarzgdzania catym systemem
dozoru wizyjnego ijego inte-
Qracji.

Prezes zdradzit, ze w 2016 . fir-
ma sprzedata 20—-30% wiecej
sprzetu i oprogramowania pod
wzgledem wolumenu sprze-
dazy niz w poprzednim roku.
Przewiduje, ze ten trend utrzy-
ma sie takze w 2017 ., 3 przy-
chody dzieki zmianie strateqii
firmy beda bezpieczne.

— W IV kwartale 2015 r. firma
wprowadzita na rynek system
VMS w réznych wersjach do-
stosowanych do réznych od-
biorcéw koncowych — podkre-
slit Marcus Kneen. — Mysle, ze
dostosowanie oprogramowa-
nia do specyficznych grup o0-
biorcow pozwoli nam zdobyc¢
wiekszg czesc rynku. Nasze
produkty obejmujqg teraz wie-
cej poziomdéw cenowych: od
rozwigzan na jedng do osmiu
kamer, po wdrozenia nawet na
40 tysiecy kamer. Dysponujemy
wiec ofertg dostosowang do
wymagar wszystkich segmen-
tow klientow. Ml
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Sieger Volkers

dyrektor zarzadzajacy,
edap
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Nedap skupia sie na

cyberbezpieczenstwie

Wiekszos¢ firm oferuje rozwigzania end-to-end, Nedap jest wyjatkiem.

téwny rynek firmy Ne-
dap, rynek klientow
korporacyjnych, pozo-

staje stabilny pomimo spowol-
nienia gospodarki europejskiej.
Sytuacja gospodarcza ma
obecnie ograniczony wptyw na
zachowania zakupowe Klien-
tow korporacyjnych w zakre-
sie inwestycji w zabezpiecze-
nia, poniewaz do inwestowania
w te rozwigzania zmuszaich
coraz wieksze ryzyko zama-
chow terrorystycznychi ata-
kow cybernetycznych. Wzrost
sprzedazy na tym rynku nie
jest duzy, ale firma nie odnoto-
wata spadku.

— To stabilny wzrost i stabilny
rynek — stwierdzit Sieger Vol-
kers, dyrektor zarzadzajacy
dziatu Security Management
w firmie Nedap.

Coraz czesciej odnotowuije sie
ataki hakerskie na duze firmy
iinstytucje. Nedap dostrze-

03 to zjawisko i ktadzie duzy
nacisk na kwestie zwigza-

ne z cyberbezpieczenstwem.
Moze tu wykorzystac¢ wtasne
dos$wiadczenie z zakresu IT,
bo w tej branzy firma rozpo-
czynata dziatalnosc.

— Nasze dziatania polegajg

na zapewnieniu bezpiecznej

firm Nedap i AET Europe, majg-
ce na celu zapewnienie najwyz-
szych poziomow bezpiecznego
szyfrowania i uwierzytelniania.
Dzieki temu dane przechowy-
wane we wszystkich elemen-
tach systemu kontroli dostepu,
a takze tgcznos¢ miedzy nimi
pozostang bezpieczne.

Cecha wyrdzniajaca Nedap
sposrdd innych firm na rynku
jest koncentracja na oprogra-
mowaniu mimo silnej tendencji
do oferowania rozwigzan typu
end-to-end.

— Wielu uzytkownikdw konco-
wych korzysta z produktéw ku-
pionych wiele lat temu. Czesto
majg problemy z modernizacjg
czy zmiang systemu kontro-

li dostepu na nowy. Ten system
Jest bowiem powigzany z we-
wnetrznymi bazami danych czy
kamerami telewizji dozorowej.
Decyzje o wyborze konkretnego

— W przypadku starszych sys-
temadw, gdy firmy chcq prze-
prowaozi¢ migracje, mogq jej
dokonac w kilku etapach. Teraz
nie muszgq przenosic wszyst-
kiego od razu — podkreslit Sie-
ger Volkers. — Mogq to zrobi¢
krok po kroku. W takiej sytuacji
nie potrzebujemy przeprowa-
dzac catej inwestycji w danym
roku, a firma moze roztozyc te
srodki na kilka lat, stworzy¢
plan jej stopniowej realizacji

iz czasem w petni przejs¢ na
nowe systemy kontroli dostepu.
W tym konteks$cie dobrym roz-
wigzaniem jest korzystanie

z platform otwartych, ktére
pozwalajg na podzniejsze doda-
nie dowolnego elementu. Nie
zmuszajg przy tym do zakupu
catej linii produktowe.

Na rynku przeprowadzono
wiele fuzji i przejec. Kiedy fir-
ma oferuje kilka rozwigzan,

Sytuacja gospodarcza ma obecnie
ograniczony wptyw nazachowania
zakupowe Klientow w zakresie
inwestycji w zabezpieczenia.

Do inwestowania w te rozwigzania
zmusza ich coraz wieksze ryzyko
zamachow terrorystycznych

TURBO HD 3.0

HIKVISION

Wprowadzenie technologii Turbo HD 3.0 firmy Hikvision jest poczatkiem nowej ery na rynku

CCTV. Technologia zapewnia transmisje rozdzielczosci dwukratnie wyzszych niz full HD po kablu
koncentrycznym. Trybrydowa kompatybilnosc zapewnia przetom w ewolucji transmisji analogowej,
oferujac obstuge wszystkich formatow wideo od kamer analogowych do HDTVI, AHD i IP.

Kluczowe cechy:

» Kompresja H.264+
+ Transmisja nawet do 800 m w
rozdzielczos$ci Full HD

« Wysoka rozdzielczos¢ - nawet do SMP
+ Zestaw funkcji SMART
* Funkcja Plug&Play

kontroli dostepu gwaranto- iatakow Cybernetyc ZHVCh.

wanej przez stosowane przez
nas technologie — podkreslit
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Sieger Volkers. — Obserwuje-
my znaczgce zmiany na rynku
iuwazam, ze jestesmy jedynq
firmgq, ktéra potrafi zapewnic
bezpieczenstwo od krytycz-
nych elementdw systemu,
przez oprogramowanie, bazy
danych, srodowisko serwero-
we, az po karty i czytniki kart.
Ma temu stuzyc¢ potgczenie sit

systemu zostaty podjete lata
temu, a firmy nadal sg zwigza-
ne tymi wyborami. Nie moggq
tego zmienic ze wzgleddéw fi-
nansowych, nie zawsze majq
na to fundusze. To gtdwne wy-
zwanie, z ktérym mamy do czy-
nienia codziennie — powiedziat
Sieger Volkers, przywotujac
punkt widzenia klientéw.

koniecznos¢ posiadania sys-
temow otwartych staje sie
jednym z priorytetow. Sieger
Volkers podkreslit jednak, ze
ostatecznie klient i tak bedzie
wolat pracowac z jednym sys-
temem.l
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NOWI GRACZE W RANKINGU

I'NTERESUJACE
NNOWACYIJNE

Wiekszos$c¢ uczestnikdw tegorocznego rankingu TOP 50 to znane marki,
pojawito sie tez kilka nowych firm, m.in. ACTi, Digital Barriers, AxxonSoft, Costar

POEKI
YSKUJA
PRZEW/\.GE

Technologies i Identiv.

William Pao,

Prasanth Aby Thomas

a&s International

k

irma ACTirozpoczeta
dziatalnosc jako trady-
cyjny producent
urzadzen dozoru wizyjnego,
ale z czasem na powaznie
zajeta sie analityka, chcac po-
szerzyc¢ oferte dla klientéw,
przede wszystkim z segmentu

handlu detalicznego.
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Z kolei AxxonSoft to firma two-
rzgca oprogramowanie umoz-
liwiajgce petna integracje z in-
nymi systemami, takimi jak
kontrola dostepu czy sygnaliza-
cja pozarowa, oferujgca klien-
tom petne bezptatne wsparcie
techniczne.

Firma Digital Barriers, ktéra
uplasowata sie na drugiej po-
zycji pod wzgledem najszyb-
szego wzrostu, zawdziecza
sukces zaawansowanej tech-
nologii bezprzewodowego
strumieniowego przesytu ob-

razu wizyjnego, przeznaczonej
do specjalnych wdrozen w ta-
kich obszarach, jak kontrola
granic.

Firma Costar natomiast jest
znana z odpornych na wstrzg-
Sy urzadzen dozoru wizyjne-
90 0 wzmocnionej konstrukcji,
czesto stosowanych w projek-
tach administracji rzagdowej

i wojskowych.

Identiv z kolei oferuje specjali-
styczne rozwigzania z zakresu
kontroli dostepu dla instytuciji
administracji rzgdowej, wyko-

rzystujgc doswiadczenie prze-
jetej firmy Hirsch.
W miare wzrostu konkurencji
w branzy security wchodzenie
w segmenty niszowe i oferowa-
nie rozwigzan poszukiwanych
przez takich uzytkownikow jest
jednym ze sposobow do utrzy-
mania rentownosci oraz za-
pewnienia zrbwnowazonego
rozwoju firmy w trudnej sytu-
acji rynkowej. Nowi uczestnicy
rankingu wtasnie takim podej-
$ciem zapewnili sobie przewa-
ge konkurencyjna. [

ACTISTAWIA NA
ANALIZE DANYCH

Z firmy skoncentrowanej na tradycyjnych rozwigzaniach
z zakresu zabezpieczen ACTi — w warunkach silnej
konkurenciji na rynku — zmienita strategie na rzecz dostarczania
uzytkownikom ustug z zakresu analityki biznesowej.

ajwanska firma ACTi, po
| raz pierwszy notowana
w rankingu TOP 50, jest

pionierem w dziedzinie siecio-
wych systeméw dozoru wizyj-
nego. Zatozona w 2003 . ofe-
rowata poczatkowo tradycyjne
rozwigzania z zakresu zabez-
pieczen. Konkurencja na ryn-
ku wymusita jednak zmiane jej
strategii. Obecnie firma Swiad-
czy ustugi z zakresu analityki
biznesowe;j.

— Kiedy tworzylismy firme, przy-
Jelismy nazwe ACTi, o0: Applied
Content Technology Innovation,
ktora oozwierciedla naszq pier-
wotng wizje zaktadajgcg do-
starczanie informacji, zapew-
niajgcych klientom wymierne
korzysci— powiedziat Juber
Chu, prezes ACTi. - Nasz gtéw-
ny cel obejmujgcy Swiadczenie
ustug i dostarczanie rozwigzari

w teorii byt dobry, ale technolo-
gie, gfdwnie w zakresie chmury
obliczeniowej i analizy danych,
w tamtym momencie byty nie-
dostepne. Zaczelismy wiec od
branzy security.

Obecnie nowe technologie,
takie jak loT i chmury oblicze-
niowe, zaczynaja przybie-

ra¢ bardziej dojrzaty ksztatt.
Z tego wzgledu w 2010 . firma
zmienita kierunek swojej dzia-
talnosci i skupita sie na Swiad-
czeniu ustug, wykorzystujac
posiadang wiedze w zakresie
big data.

W centrum wielu rozwigzan
ACTi znajduja sie dane dostar-
czane przez kamery iinne urza-
dzenia. Moga by¢ one prze-
twarzane i analizowane przez
specjalne algorytmy, ktére Ju-
ber Chu nazywa ,,robotami”.

W ub. r. firma nawigzata part-
nerstwo strategiczne ze spotka
Microsoft Azure Taiwan, ktorej
technologie chmurowe zostang
wykorzystane do dostarczenia
ustug analitycznych, a klien-

ci beda z nich mogli korzystac
na zasadzie abonamentu mie-
siecznego.

Dane z kazdego urzadzenia s3
przesytane do chmury, dlatego
dzieki swoim ,,robotom” ACTi
moze dostarczaé specjalne
ustugi dostosowane do potrzeb
konkretnych uzytkownikdow, za-
stosowan i celdw. Oprocz kwe-
stii bezpieczenstwa firma moze
pomoc uzytkownikom z roz-
nych segmentow w kolejnych
dwach obszarach: zarzgdzaniu
operacyjnym i analityce bizne-
sowej. Przyktadowo, aby umoz-
liwi¢ uzytkownikom korncowym
z branzy handlu detalicznego
pozyskiwanie informac;ji o klien-
tach, rozwiazania ACTi obej-
muja systemy wizyjne zliczajg-
ce i analizujgce ruch w sklepie.
Systemy przekazujg te dane do
chmury obliczeniowej, a dane
statystyczne udostepniaja
uprawnionym uzytkownikom
na ich komputery i urzgdzenia
mobilne. Na tej podstawie uzyt-
kownik moze odpowiednio np.

prezes,

i Juber Chu
ACTi

ulokowa¢ towar na potkach lub
dostosowac liczbe pracowni-
kow.

ACTi oferuje réwniez rozwig-
zanie, ktdre zapewnia auto-
matyczna obstuge i wsparcie
sprzedazy bez angazowa-

nia pracownikow. Uzytkownik
moze zeskanowat wizytow-
ke klienta, a jej obraz zostanie
przeksztatcony na tekstidane,
ktore nastepnie bedg analizo-
wane w chmurze obliczeniowej.
Zostang wiec pozyskane infor-
macje, czy jest to klient nowy,
CZy pOWracajgcy, Czym zajmuje
sie jego firma, a nawet jakich
narzedzi moze potrzebowac

w zakresie prowadzonej przez
siebie dziatalnosci.

Ponadto ACTi nawigzata
wspotprace z Ricoh, japoriskim
dostawca rozwigzan biuro-
wych. co pozwaoli jej wykorzy-
sta¢ doswiadczenie w dziedzi-
nie analityki biznesowej opartej
na chmurze obliczeniowej i za-
pewni¢ swoim klientom kom-
pleksowe ustugi.

Zamiast oferowac jedynie urza-
dzenia dozoru wizyjnego, ktore
w warunkach silnej konkuren-
cji na rynku staty sie towarem
masowym, firma korzysta z no-
wych technologii, takich jak loT
i analiza danych, aby zapewni¢
uzytkownikom dodatkowe ko-
rzysci. To recepta ACTi na suk-
ces. Firma osiggneta swoj cel
w tym zakresie i moze stuzy¢
za przyktad innym podmiotom
zbranzy. M
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AXXONSOFT EACZY ANALITYKE
BIZNESOWA Z OPROGRAMOWANIEM,
ABY ZWIEKSZYC BEZPIECZENSTWO

I WYDAJNOSC OPERACYJNA

Oprogramowanie
AxxonSoft wyréznia
sie mozliwoscia
petnej integrac;ji
zinnymi systemami:
dozoru wizyjnego,
kontroli dostepu,

po sygnalizacje
pozarowa. Zapewnia
jednoczes$nie
elastycznosé

i obnizenie kosztow,
ktére maja kluczowe
znaczenie dla
integratorow
systemow.

N -

Mike Rose

wiceprezes ds. sprzedazy,
Costar Technologies

merykarnski Costar
ATechnologies todo
niedawna dwa 00-

dzielnie dziatajace przedsie-
biorstwa: Costar Video i Co-
huHD, z ktérych druga firma
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irma AxxonSoft, rosyj-
F skidostawca rozwig-

zan PSIMiVMS, poraz
pierwszy wystepuje w ran-
kingu TOP 50 branzy security.
W cigqu kilku lat przeksztat-
cita sie z przedsiebiorstwa
obstugujgcego rynek Europy
Wschodniej w miedzynarodo-
w3 spotke prowadzacyg dzis-
talno$¢ na catym Swiecie. Jej
sukces ma zrodto w doswiad-
czeniu firmy w tworzeniu opro
gramowania.
— Wszystkie osoby, ktore ze
mnaq pracujg, to inzynierowie
oprogramowania. Réwniez ja,
chociaz od dawna pracuje jako
menedzer, jestem z wyksztat-
cenia inzynierem oprogramo-
wania — podkreslit Yury Akh-

metov, Business Development
Director w AxxonSoft.

Cecha odrdzniajgca oprogra-
mowanie tej firmy od konkuren-
cji —jak podkreslajg przedsta-
wiciele AxxonSoft —jest petna
integracja z innymi systema-
mi: dozoru wizyjnego, kontro-
lidostepu czy sygnalizaciji po-
zarowej. Zapewnia przy tym
elastycznos¢ oraz obnizenie
kosztow, ktdre maja kluczo-
we znaczenie dla integratoréow
systemow.

— Nasi konkurenci przekonu-
Jg: ,,nasze rozwigzanie moze-
cie integrowac z czymkolwiek
chcecie”. Ale tak naprawde in-
tegratorzy mogq potrzebowac
integracji jedynie niewielkiej
czesci systemu do konkretnego

projektu, zamiast wydawac pie-
nigoze na integracje catych sys-
temow — powiedziat Yury Akh-
metov. — 0d poczgtku nasza
Strategia byta oparta na tym, ze
sami przeprowadzalismy inte-
gracje. tgczylismy przyktadowe
urzgdzenia i sami budowalismy
interfejs, zeby upewnic sie, ze
Oziata bez zarzutu.

Firma nie pobiera optat za
wsparcie techniczne ani aktu-
alizacje. Klient tylko raz ptaci za
produkt. W tej kwocie zawiera
sie kompleksowa i kompetent-
na pomoc techniczna.
AxxonSoft wyrdznia sie row-
niez tym, ze w swoje systemy
VMS wbudowuje zaawansowa-
ne funkcje z zakresu anality-

ki i wyszukiwania. Narzedzie

COSTAR TECHNOLOGIES:
3V VAN §RV2VAN L)

Mimo potaczenia firmy CohuHD i Costar Video obstuguja rézne
segmenty rynku, uzupetniajac sie pod katem oferty produktéow

i bazy klientow.

w 2014 r. wchtoneta pierwsza.
Costar Technologies pojawita
sie w rankingu TOP 50 po raz
pierwszy dzieki dynamiczne-
mu rozwojowi 0siggnietemu
wspolnie z CohuHD w ubie-
gtym roku.

— CohuHD odnotowuje duzy
wzrost przede wszystkim dzieki
wiekszym srodkom przezna-
czanym na projekty infrastruk-

turalne w Stanach Zjednoczo-
nych. Wiele z nich wymaga
zastosowania technologii,
ktore oferuje CohuHD — powie-
dziat Mike Rose, wiceprezes
ds. sprzedazy w Costar Tech-
nologies. — Pion Costar Video
réwniez bardzo dobrze sobie
radzit w tym roku. Atrakcyjnym
rynkiem jest dla nas nadal han-
del detaliczny, a drugi interesu-

jgcy nas segment, czyli sektor
finansowy, takze jest stabilny.
Pomimo potaczenia firmy Co-
huHD i Costar Video obstuguja
inne segmenty rynku, uzupet-
niajac sie pod katem ofer-

ty produktéw i bazy klientéw.
CohuHD jest znana ze specja-
listycznego sprzetu dozoru
wizyjnego o wzmocnionej kon-
strukcji, sprawdzajacego sie

MomentQuest szybko prze-
chodzi do poszukiwanej sceny
w zarejestrowanym materia-
le wizyjnym po okresleniu po-
zgdanych kryteridw, z kolei
TimeCompressor pozwala na
Hinteligentne” przegladanie
wszystkich poruszajacych sie
obiektow jednoczesnie,
ainteraktywna mapa 3D wizu-
alizuje lokalizacje kamer i zda-
rzen w obiekcie.

Wprawdzie klienci zazwy-
czaj kojarzg AxxonSoft z fir-
ma oferujgca systemy dozoru
wizyjnego, w rzeczywistosci
na poczatku funkcjonowa-

ta jako dostawca rozwigzan
PSIM, a dopiero potem posze-
rzyta dziatalnos¢ o VMS. Dzi-
siaj odnosi sukces w obu tych
obszarach dzieki produktom
Axxonlntellect (PSIM) i Axxon-
Next (VMS) pomagajgcym
osiggnac efekt, ktory Yury Akh-
metov okresla: ,,0d prostych
projektow do rozbudowanych
zastosowan profesjonalnych”,
co wynika gtdwnie ze skalowal-
nej natury oprogramowania.

— Nasze produkty wspierajq
nieograniczongq liczbe lokali-

w bardzo trudnych warunkach.
Jest on stosowany gtéwnie
przez instytucje administracji
rzadowej i wojsko.

— Przyktadowo w segmen-

cie dozoru ruchu drogowego,
w ktérym kamery umieszcza
Sie na stupach na barodzo ru-
chliwych skrzyzowaniach lub
przy autostradach, koniecz-
najest niezawodna kamera
wymagajgca minimalnej ob-
stugi i konserwacji. Obudowy
naszych kamer sq wypetniane
azotem chronigcym je przed
dostepem wilgoci. Kamery

zacji i serwerdw — podkreslit
Yury Akhmetov, dodajac, ze
Nnajnowsza wersja oprogra-
mowania umozliwia rowniez
optymalizacje sprzetu kom-
puterowego, pozwalajgcego
uzytkownikom koricowym roz-
poznawac obiekty na obrazie
wizyjnym w czasie rzeczy-
wistym. Inwestor moze wigc
za80szczedzi¢ na doborze od-
powiedniego sprzetu spetnia-
jacego jego oczekiwania.

—Na serwerze i7 CPU przy 8 GB
RAM, jaki mamy w zwyktym lap-
topie, system VMS moze obstu-
giwac sto kamer HD i wyswietlac
obraz ze wszystkich jednocze-
Snie. Nie wymaga to zakupu do-
datkowych kosztownych urzg-
dzen. Rozwigzanie oziata na
zwyktej karcie graficznej. To duze
osiggniecie. Integratorzy syste-
mOow zaznaczajq, Zze aby utrzy-
mac prace stu kamer na takim
poziomie, dotychczas potrzebo-
wali czterech takich kompute-
row — ocenit Yury Akhmetov.

majq czujniki, ktore informujg
uzytkownikow o ewentualnych
awariach — wyjasnit Mike Rose.
Costar Video koncentruje sie
na rynku amerykanskim. Za-
mierza kierowa¢ swoja oferte
dla handlu detalicznego i ban-
kowosci rowniez do innych od-
biorcow. Firma oferuje peten
asortyment kamer, w tym ka-
mery analogowe i sieciowe ka-
mery HD, ktére sg dostosowa-
ne do potrzeb tych rynkow.
Wedtug Mike’a Rose’a jedna

z cech wyro6zniajacych seg-
ment docelowy Costar Video
jest rosnaca liczba kamer ana-
logowych HD, ktére zapewnia-
ja doskonata jakos¢ obrazu,

Rozwigzanie PSIM Axxonlintel-
lect oferuje natomiast uniwer-
salny interfejs, ktéry umozliwia
zarzgdzanie wszystkimi pod-
taczonymi do niego podsyste-
mami.

— Gdy zatrudniamy nowego
operatora, musimy zainwesto-
wac w jego Szkolenie. Moze sie
zdarzyc tak, ze bedziemy mu-
sieli nauczy¢ go obstugi trzech
réznych interfejséw, a to bywa
kosztowne. Staramy sie to
usprawnic: oferujemy wiec je-
den interfejs do wszystkiego.
Szkolenie z obstugi tradycyjne-
go systemu PSIM moze trwac¢
nawet trzy dni, z obstugi na-
Szego systemu tylko trzy go-
0ziny. To rozwigzanie tansze

i dlatego bardziej atrakcyjne
dla klienta — podsumowat Yury
Akhmetov.

korzystajac z istniejgcego oka-
blowania koncentrycznego.

— Rok lub dwa lata temu my-
slelismy, Ze to przejsciowa
moda, ze potrwa chwile, a po-
tem klienci przejog bezposred-
nio na sprzet sieciowy. Okazato
sie jednak, ze jakosc obrazu,
wydajnosc i cena spowodowa-
ty, iz technologia ta przetrwata
kolejnych piec lat, a oferowane
przez nas produkty HDCVI na-
dal sq dla rynku atrakcyjne

— stwierdzit Mike Rose.
Gtéwnym wyzwaniem, z ja-
kim mierzy sie Costar Video

w swoim segmencie docelo-
wym, jest konkurencja marek
azjatyckich, ktdre zdominowa-
ty kanaty dystrybucji.

o

i Yury Akhmetov

Business Development Director,
AxxonSoft

— Producenci azjatyccy wprost
zaleali rynek sprzetem o skraj-
nie niskich cenach. Prowa-
0zq dziatalnos¢ w zasaozie we
wszystkich regionach swiata

i niekiedy konkurujg z wtasny-
mi klientami poprzez sprze-
daz bezposredniq. Firma Co-
star takich metod nie stosuje
— zapewnit Mike Rose. — Naszg
receptq na walke z tak pro-
wadzong konkurencjq jest zej-
Scie im z drogi i pozwolenie

na masowaq sprzedaz tanich
produktéw. My natomiast wy-
korzystujemy powstatg luke,
wprowadzajgc niezawodne
produkty o znacznie nizszym
poziomie cenowym niz ofero-
wane przez wiekszych produ-
centow systemow VMS. Nasza
oferta jest skierowana na ry-
nek ze sredniej potki — podsu-
mowat Mike Rose.
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prezes,
Digital Barriers

I Zak Doffman

Brytyjska firma Digital Barriers,
ktora w ostatnich latach dokonata
kilku przeje¢, odnotowata obecnie
ponad 50-procentowy wzrost

sprzedazy.

Oferuje m.in. unikatowy produkt
pozwalajacy wykrywa¢ bron palna

schowana pod ubraniem.

IMPONUJACY WZROST
DIGITAL BARRIERS

igital Barriers oferuje
inteligentne rozwig-
zania dozoru wizyjne-

g0. Specjalizuje sie w szybkiej
transmisji strumieni wizyj-
nych bez opdznien, trans-
misji obrazéw w sieciach
bezprzewodowych, w tym
sieciach telefonii komarko-
wej, satelitarnych, sieciach
typu mesh oraz w chmu-

rze. Spotka zapewnia, ze jest
w stanie bezprzewodowo
przesyta¢ materiat wizyjny
wydajniej niz przy uzyciu ja-
kiejkolwiek innej technologii
dostepnej na rynku. Oznacza
to, ze nawet w przypadku gdy
dostepna lub optacalna jest
jedynie bardzo mata szero-
kos¢ pasma, Digital Barriers
zapewnia przesytanie obrazu
w czasie rzeczywistym.

— Osiggnelismy sukces zarow-
no dzieki oferowaniu trans-
misji obrazu wizyjnego z po-
Jjazdow, jak i udostepnieniu
dozoru wizyjnego duzych ob-
szardw, takich jak granice czy
obiekty wojskowe. Te zasto-
sowania stanowiqg gtéwne ob-
szary rozwoju Digital Barriers
— podkreslit Zak Doffman, pre-
zes firmy.
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— Kolejnym obszarem, w kto-
rym obserwujemy wzrost, jest
analiza tresci materiatu wi-
zyjnego. Duza liczba zainsta-
lowanych kamer wymaga au-
tomatyzacji analizy materiatu
wizyjnego umozliwiajgcej wy-
krywanie zagrozen. Co istotne,
dzieki nowoczesnym funkcjom
kamer, ktére stajq sie coraz
baroziej ,inteligentne”, nie
musimy przesyta¢ wszystkich
informacji do centrum.

Przychody firmy w 2016 r.
byty 0 ponad 50% wieksze
niz w roku 2015. Firma przy-
pisuje ten wzrost zmianie
strateqii biznesowej, prze-
noszacej nacisk z produktow
na rozwigzanis, tj. oferowa-
niu w petni zintegrowanych
rozwigzan zamiast urzgdzen
i oprogramowania. Pomogto
to podtrzymac dotychczaso-
we lub nawigzac nowe dtugo-
terminowe relacje z klientami
i partnerami. To z kolei dopro-
wadzito do znacznego, ponad
50-procentowego wzrostu

w zakresie rozwigzan zinte-
growanych.

— Rok 2016 byt dla nas bardzo
dobry. Zwiekszylismy ponad

dwukrotnie przychody osigga-
ne za granicg, a tfgczne przy-
chody firmy o ponad 50%. To
bez wqtpienia bardzo duzo

— powiedziat Doffman.

— W ostatnich pieciu latach zaj-
mowalismy sie tgczeniem roz-
nych technologii, by uzyskac
rozwigzania kompleksowe,
ktore teraz sq dostepne w na-
szej ofercie. Mamy kluczowych
klientow z niemal 40 Krajow.
Decydujqg sie na zakup naszych
rozwigzan, poniewaz mogq

Z nich natychmiast korzystac.

Ta brytyjska firma zostata za-
tozona w 2008 r. przez bytych
pracownikow spoétki Detica
zajmujacej sie analizg danych,
nastepnie jako Digital Barriers
przejeta kilka innych firm.
Obecnie oferuje unikatowy
produkt pozwalajgcy wykry-
wac bron palng schowana pod
ubraniem. Wspdétprace w tym
zakresie nawigzata z G4S, jed-
ng z najwigkszych na swiecie
agencji ochrony 0séb i mienia.

— Gdy zaktadalismy firme, do-
Z0r wizyjny stawat sie obsza-
rem w coraz wiekszym stopniu
wykorzystujgcym zaawan-

sowane technologie— wspo-
mina Zak Doffman. — Wtedy
rynek byt jeszcze zdominowa-
ny przez technologie o stan-
dardowej rozazielczosci, ale
wykorzystanie kamer sie-
ciowych, kamer HD i analizy
obrazu wciqgz rosto. Uznali-
smy, ze przy tak rozdrobnio-
nej branzy sq technologie,

do ktdrych wielu klientow na
Swiecie nie ma dostepu. Dla-
tego dokonalismy przejecia az
15 spétek. Kupilismy potrzeb-
ne technologie i stworzyli-
Smy swiatowej klasy rozwig-
zania, ktore zapewniajg nam
znaczng przewage na rynku.
Wdrazamy platforme sprze-
dazy, aby dotrzec do klien-
tow na catym swiecie. W ciggu
ostatnich pieciu lat kupilismy
nowe technologie, zaktualizo-
walismy je, zainwestowalismy
i opracowalismy rozwigzania,
ktore oferujemy klientom na
catym swiecie.

Firma jest obecna na wiekszo-
Scirynkéw na sSwiecie, a gros
przychodow osigga w USA
(5-krotny wzrost w pierwszej
potowie br. finansowego) oraz
w Azji.

IDENTIV SKUPIA SIE NA
SPECJALISTYCZNYCH ROZWIAZANIACH
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Potaczenie wykorzystania big data, loT

i rozwigzan mobilnych w kontroli dostepu
sprawi, Ze zarzadzanie tozsamoscig bedzie
wazniejsze niz dotychczas.

rocznym rankingu TOP 50,

to amerykanski producent
urzagdzen i oprogramowania
z zakresu kontroli dostepu oraz
zarzadzania tozsamoscia. Nie-
ktore jego produkty sa sprze-
dawane pod marka Hirsch, kto-
rg Identiv kupitw 2009,
W 2015 r. firma wprowadzita
produkty i ustugi, obejmuja-
ce kompleksowe rozwigzania
z zakresu kontroli dostepu na
bazie platformy Hirsch Velocity
(przeznaczone dla administra-
cji amerykanskiej do zarzgdza-
nia tozsamoscig, danymi uwie-
rzytelniajgcymiidostepem),
platforme kontroli dostepu IC-
PAM (sprzedawana na catym
Swiecie przez Cisco i reselle-
réw) oraz czytniki uTrust, ktore
mozna stosowac w niemal kaz-
dym systemie (obstugujg wiele
technologii uwierzytelniania,
w tym Wiegand i RS-485 OSDP).
Identiv koncentruje sie na ryn-
kach, na ktérych dostep do za-
sobéw fizycznychilogicznych
jest scisle kontrolowany i mo-
nitorowany. Najwazniejszym
klientem firmy jest administra-
cja rzadowa USA, wymagajaca
rozwigzan zgodnych ze stan-
dardem FICAM, ktory okresla
spos6b walidacji cyfrowych
certyfikatow przechowywa-
nych na kartach dostepowych
do drzwii sieci.
— Identiv spetnia wszystkie
amerykanskie standardy do-
tyczgce kontroli dostepu i mo-
nitorowania, w tym wymogi
FICAM z zakresu kart inteligent-

Identiv, debiutant w tego-

nych. Wysoki poziom szyfrowa-
nia na drodze przesytu danych
oparty na standardach ISO
zapewnia bezpieczng komuni-
kacje od karty do czytnika, od
czytnika do kontrolera i od kon-
trolera do serwera — mowi John
Piccininni, wiceprezes ds. mar-
ketingu i rozwoju w Identiv.
Ponadto firma wykonuje pro-
jekty w obiektach infrastruktu-
ry krytyczneji edukacyjnych.
Oba te segmenty potrzebuja
rozwigzan, ktore sg bezpiecz-
ne, niezawodne i umozliwiaja
sprawnag integracje.

— Placéwki edukacyjne potrze-
bujg systemdw zabezpieczer,
ktore ograniczajg dostep do
pewnych obszardw, zapewnia-
Jg otwarty dostep do innych,
zabezpieczajg obszary miesz-
kalne, sq zintegrowane z dozo-
rem wizyjnym oraz komunika-
¢jq i zarzgdzaniem dziataniami
w sytuacjach nagtych, maso-
wymi powiadomieniami i in-
nymi systemami —wyjasnit
Piccininni. — Zazwyczaj system
kontroli dostepu do budynku
lub kampusu obejmuje zarzg-
dzanie bazg danych studen-
tow danej placowki, pozwala
na uwzglednienie informacji na
temat studentow i harmono-
gramow zajec, przypisuje od-
powiednie przywileje dostepu

i umozliwia drukowanie identy-
fikatorow.

Aby zapewni¢ tego rodzaju inte-
gracje, John Piccininni wskazu-
je narole standaryzacji.
—Wtym przypadku nalezy prze-
Strzegac standarddéw. Pro-

DLA ADMINISTRACIJI RZADOWE]

i John Piccininni

wiceprezes ds. marketingu
irozwoju, Identiv

gramy, ktére pozwalajg nam
komunikowac sie z innymi sys-
temami, sg napisane w stan-
dardowych jezykach programo-
wania. Dzieki tym narzedziom
mozna fatwo zapewnic integra-
cje z zewnetrznymi bazami da-
nych uzytkownikdw. Mozna row-
niez z wyprzedzeniem przesytac
informacje i powiadomienia
znaszego systemu do innych,
takich jak systemy telewizji do-
zorowej czy platformy zarzg-
dzajgce — podkreslit.

Zapytany o przysztosc¢ ryn-

ku John Piccininni stwierdzit,
ze taczne wykorzystanie big
data, loT i rozwigzan mobilnych
w kontroli dostepu bedzie tren-
dem, ktory sprawi, ze zarzg-
dzanie tozsamosciag nabierze
wiekszego znaczenia.

— Kiedy wszystko sie ze sobg
tqczy, zaréwno ludzie, jak

i urzqdzenia muszq posiadac
tozsamosc, ktdrg bedq sie po-
stugiwac, aby inni mogliim za-
ufac. Chodzi o potrzebe zapew-
nienia zaufania miedzy ludzmi,
urzgozeniamii procesami

- stwierdzit John Piccininni. To
jedno z najwazniejszych wy-
zwan w automatyzacji proce-
séw, przy jednoczesnym za-
pewnieniu wysokiego poziomu
bezpieczenstwa.
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