ACTISTAWIA NA
ANALIZE DANYCH

Z firmy skoncentrowanej na tradycyjnych rozwiazaniach
z zakresu zabezpieczen ACTi — w warunkach silnej
konkurenciji na rynku — zmienita strategie na rzecz dostarczania
uzytkownikom ustug z zakresu analityki biznesowej.

ajwanska firma ACTi, po
| raz pierwszy notowana

w rankingu TOP 50, jest
pionierem w dziedzinie siecio-
wych systemow dozoru wizyj-
nego. Zatozona w 2003 r. ofe-
rowata poczatkowo tradycyjne
rozwigzania z zakresu zabez-
pieczen. Konkurencja na ryn-
ku wymusita jednak zmiane jej
strategii. Obecnie firma $wiad-
czy ustugi z zakresu analityki
biznesowej.
— Kiedy tworzylismy firme, przy-
Jelismy nazwe ACTI, od: Applied
Content Technology Innovation,
ktora oozwierciedla naszq pier-
wotng wizje zaktadajgcq do-
starczanie informacji, zapew-
niajgcych klientom wymierne
korzysci— powiedziat Juber
Chu, prezes ACTi.—Nasz gtow-
ny cel obejmujgcy swiadczenie
ustug i dostarczanie rozwigzarn

w teorii byt dobry, ale technolo-
gie, gféwnie w zakresie chmury
obliczeniowej i analizy danych,
w tamtym momencie byty nie-
dostepne. Zaczelismy wiec od
branzy security.

Obecnie nowe technologie,
takie jak loT i chmury oblicze-
niowe, zaczynaja przybie-

rac bardziej dojrzaty ksztatt.
Z tego wzgledu w 2010 r. firma
zmienita kierunek swojej dzia-
talnosci i skupita sie na Swiad-
czeniu ustug, wykorzystujac
posiadang wiedze w zakresie
big data.

W centrum wielu rozwigzan
ACTi znajduja sie dane dostar-
czane przez kamery iinne urza-
dzenia. Moga byc¢ one prze-
twarzane i analizowane przez
specjalne algorytmy, ktére Ju-
ber Chu nazywa ,,robotami”.

W ub. r. firma nawigzata part-
nerstwo strategiczne ze spotka
Microsoft Azure Taiwan, ktorej
technologie chmurowe zostana
wykorzystane do dostarczenia
ustug analitycznych, a klien-

ci beda z nich mogli korzysta¢
na zasadzie abonamentu mie-
sieczneqo.

Dane z kazdego urzgdzenia sg
przesytane do chmury, dlatego
dzieki swoim ,,robotom” ACTi
moze dostarczac specjalne
ustugi dostosowane do potrzeb
konkretnych uzytkownikéw, za-
stosowan i celéw. Oprécz kwe-
stii bezpieczenstwa firma moze
pomac uzytkownikom z réz-
nych segmentéw w kolejnych
dwach obszarach: zarzadzaniu
operacyjnym i analityce bizne-
sowej. Przyktadowo, aby umoz-
liwi¢ uzytkownikom koncowym
z branzy handlu detalicznego
pozyskiwanie informacji o klien-
tach, rozwiazania ACTi obej-
muja systemy wizyjne zliczajg-
ce ianalizujace ruch w sklepie.
Systemy przekazuja te dane do
chmury obliczeniowej, a dane
statystyczne udostepniaja
uprawnionym uzytkownikom
na ich komputery i urzgdzenia
mobilne. Na tej podstawie uzyt-
kownik moze odpowiednio np.

I Juber Chu

prezes,
ACTi

ulokowacé towar na po6tkach lub
dostosowac liczbe pracowni-
kow.

ACTi oferuje réwniez rozwig-
zanie, ktore zapewnia auto-
matyczna obstuge i wsparcie
sprzedazy bez angazowa-

nia pracownikéw. Uzytkownik
moze zeskanowac wizytow-

ke klienta, a jej obraz zostanie
przeksztatcony na tekst i dane,
ktdre nastepnie bedg analizo-
wane w chmurze obliczeniowej.
Zostang wigc pozyskane infor-
macje, czy jest to klient nowy,
CzZy pOWracajgcy, czym zajmuje
sie jego firma, a nawet jakich
narzedzi moze potrzebowact

w zakresie prowadzonej przez
siebie dziatalnosci.

Ponadto ACTi nawigzata
wspotprace z Ricoh, japonskim
dostawca rozwigzan biuro-
wych. co pozwoli jej wykorzy-
stac¢ doswiadczenie w dziedzi-
nie analityki biznesowej opartej
na chmurze obliczeniowej i za-
pewni¢ swoim klientom kom-
pleksowe ustugi.

Zamiast oferowac jedynie urzg-
dzenia dozoru wizyjnego, ktore
w warunkach silnej konkuren-
cji na rynku staty sie towarem
masowym, firma korzysta z no-
wych technologii, takich jak loT
i analiza danych, aby zapewnic
uzytkownikom dodatkowe ko-
rzys$ci. To recepta ACTina suk-
ces. Firma osiagneta swoj cel
w tym zakresie i moze stuzy¢
z3 przyktad innym podmiotom
zbranzy. M
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AXXONSOFT EACZY ANALITYKE

BIZNESOWA Z OPROGRAMOWANIEM,
ABY ZWIEKSZYC BEZPIECZENSTWO
IWYDAJNOSC OPERACYJNA

Oprogramowanie
AxxonSoft wyrdznia
sie mozliwoscia
petnej integraciji
zinnymi systemami:
dozoru wizyjnego,
kontroli dostepu,

po sygnalizacje
pozarowa. Zapewnia
jednoczes$nie
elastycznosé

i obnizenie kosztow,
ktére maja kluczowe
znaczenie dla
integratorow
systemow.

L .

Mike Rose

wiceprezes ds. sprzedazy,
Costar Technologies

merykariski Costar
ATechnologies todo
niedawna dwa 00-

dzielnie dziatajace przedsie-
biorstwa: Costar Video i Co-
huHD, z ktérych druga firma
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irma AxxonSoft, rosyj-
F skidostawca rozwig-

zan PSIMiVMS, poraz
pierwszy wystepuje w ran-
kingu TOP 50 branzy security.
W cigqu kilku lat przeksztat-
cita sie z przedsigbiorstwa
obstugujgcego rynek Europy
Wschodniej w miedzynarodo-
w3 spotke prowadzacyg dzis-
talno$¢ na catym Swiecie. Jej
sukces ma zrodto w doswiad-
czeniu firmy w tworzeniu opro-
gramowania.
— Wszystkie osoby, ktore ze
mnaq pracujg, to inzynierowie
oprogramowania. Réwniez ja,
chociaz od dawna pracuje jako
menedzer, jestem z wyksztat-
cenia inzynierem oprogramo-
wania — podkreslit Yury Akh-

metov, Business Development
Director w AxxonSoft.

Cecha odrézniajgca oprogra-
mowanie tej firmy od konkuren-
cji —jak podkreslaja przedsta-
wiciele AxxonSoft —jest petna
integracja z innymi systema-
mi: dozoru wizyjnego, kontro-
lidostepu czy sygnalizacji po-
zarowej. Zapewnia przy tym
elastycznos¢ oraz obnizenie
kosztow, ktére maja kluczo-
we znaczenie dla integratorow
systemow.

— Nasi konkurenci przekonu-
Jg: ,,nasze rozwigzanie moze-
cie integrowac z czymkolwiek
chcecie”. Ale tak naprawde in-
tegratorzy mogq potrzebowac
integracji jedynie niewielkiej
czesci systemu do konkretnego

projektu, zamiast wydawac pie-
nigoze na integracje catych sys-
temow — powiedziat Yury Akh-
metov. — 0d poczgtku nasza
strategia byta oparta na tym, ze
sami przeprowaozalismy inte-
gracje. tgczylismy przyktadowe
urzgdzenia i sami budowalismy
interfejs, zeby upewnic sie, ze
Oziata bez zarzutu.

Firma nie pobiera optat za
wsparcie techniczne ani aktu-
alizacje. Klient tylko raz ptaci za
produkt. W tej kwocie zawiera
sie kompleksowa i kompetent-
na pomoc techniczna.
AxxonSoft wyroznia sig row-
niez tym, ze w swoje systemy
VMS wbudowuje zaawansowa-
ne funkcje z zakresu anality-
kiiwyszukiwania. Narzedzie

COSTAR TECHNOLOGIES:
RAZEM RAZNIE]

Mimo potaczenia firmy CohuHD i Costar Video obstuguja rézne
segmenty rynku, uzupetniajac sie pod katem oferty produktéow

i bazy klientow.

w 2014 r. wchtoneta pierwsza.
Costar Technologies pojawita
sie w rankingu TOP 50 po raz
pierwszy dzieki dynamiczne-
mu rozwojowi 0siggnietemu
wspolnie z CohuHD w ubie-
gtym roku.

— CohuHD odnotowuje duzy
wzrost przede wszystkim dzieki
wiekszym Srodkom przezna-
czanym na projekty infrastruk-

turalne w Stanach Zjednoczo-
nych. Wiele z nich wymaga
zastosowania technologii,
ktore oferuje CohuHD — powie-
dziat Mike Rose, wiceprezes
ds. sprzedazy w Costar Tech-
nologies. — Pion Costar Video
rowniez barozo dobrze sobie
raozit w tym roku. Atrakcyjnym
rynkiem jest dla nas nadal han-
del detaliczny, a drugi interesu-

Jgcy nas segment, czyli sektor
finansowy, takze jest stabilny.
Pomimo potgczenia firmy Co-
huHD i Costar Video obstuguja
inne segmenty rynku, uzupet-
niajgc sie pod katem ofer-

ty produktow i bazy klientow.
CohuHD jest znana ze specja-
listycznego sprzetu dozoru
wizyjnego o wzmocnionej kon-
strukcji, sprawdzajacego sie




MomentQuest szybko prze-
chodzi do poszukiwanej sceny
w zarejestrowanym materia-
le wizyjnym po okresleniu po-
zadanych kryteridw, z kolei
TimeCompressor pozwala na
sinteligentne” przegladanie
wszystkich poruszajgcych sie
obiektow jednoczesnie,

a interaktywna mapa 3D wizu-
alizuje lokalizacje kamer i zda-
rzen w obiekcie.

Wprawdzie klienci zazwy-
czaj kojarza AxxonSoft z fir-
ma oferujgca systemy dozoru
wizyjnego, w rzeczywistosci
na poczatku funkcjonowa-

ta jako dostawca rozwigzan
PSIM, a dopiero potem posze-
rzyta dziatalnos¢ o VMS. Dzi-
siaj odnosi sukces w obu tych
obszarach dzieki produktom
Axxonlintellect (PSIM) i Axxon-
Next (VMS) pomagajacym
osiggnac efekt, ktory Yury Akh-
metov okresla: ,,0d prostych
projektow do rozbudowanych
zastosowan profesjonalnych”,
co wynika gtownie ze skalowal-
nej natury oprogramowania.
— Nasze produkty wspierajg
nieograniczong liczbe lokali-

w bardzo trudnych warunkach.
Jest on stosowany gtownie
przez instytucje administraciji
rzadowej i wojsko.

— Przyktadowo w segmen-

cie dozoru ruchu drogowego,
w ktérym kamery umieszcza
sie na stupach na bardzo ru-
chliwych skrzyzowaniach lub
przy autostradach, koniecz-
na jest niezawodna kamera
wymagajgca minimalnej 0b-
stugi i konserwacji. Obudowy
naszych kamer sq wypetniane
azotem chronigcym je przed
dostepem wilgoci. Kamery

zacji i serwerow — podkreslit
Yury Akhmetov, dodajac, ze
najnowsza Wersja oprogra-
mowania umozliwia rowniez
optymalizacje sprzetu kom-
puterowego, pozwalajgcego
uzytkownikom koricowym roz-
poznawac obiekty na obrazie
wizyjnym w czasie rzeczy-
wistym. Inwestor moze wiec
Z80szCczedzi¢ na doborze od-
powiedniego sprzetu spetnia-
jaceqo jego oczekiwania.

—Na serwerze i7 CPU przy 8 GB
RAM, jaki mamy w zwyktym lap-
topie, system VMS moze obstu-
giwac sto kamer HD i wyswietlac
obraz ze wszystkich jednocze-
snie. Nie wymaga to zakupu do-
datkowych kosztownych urzg-
dzen. Rozwigzanie dziata na
zwyktej karcie graficznej. To duze
osiggniecie. Integratorzy syste-
maow zaznaczajg, Zze aby utrzy-
mac prace stu kamer na takim
poziomie, dotychczas potrzebo-
wali czterech takich kompute-
réow—ocenit Yury Akhmetov.

majq czujniki, ktére informujg
uzytkownikéw o ewentualnych
awariach — wyjasnit Mike Rose.
Costar Video koncentruje sie
na rynku amerykanskim. Za-
mierza kierowac swojg oferte
dla handlu detalicznego i ban-
kowosci rowniez do innych od-
biorcow. Firma oferuje peten
asortyment kamer, w tym ka-
mery analogowe i sieciowe ka-
mery HD, ktore sg dostosowa-
ne do potrzeb tych rynkow.
Wedtug Mike'a Rose’a jedna

z cech wyrdzniajacych seg-
ment docelowy Costar Video
jestrosnaca liczba kamer ana-
logowych HD, ktére zapewnia-
jg doskonata jakosc¢ obrazu,

Rozwigzanie PSIM Axxonlintel-
lect oferuje natomiast uniwer-
salny interfejs, ktory umozliwia
zarzadzanie wszystkimi pod-
taczonymi do niego podsyste-
mami.

— Gdy zatrudniamy nowego
operatora, musimy zainwesto-
wac w jego szkolenie. Moze sie
zdarzyc tak, ze bedziemy mu-
sieli nauczy¢ go obstugi trzech
réznych interfejséw, a to bywa
kosztowne. Staramy sie to
usprawnic: oferujemy wiec je-
den interfejs do wszystkiego.
Szkolenie z obstugi tradycyjne-
go systemu PSIM moze trwac
nawet trzy dni, z obstugi na-
Szego systemu tylko trzy go-
dziny. To rozwigzanie tansze

i dlatego bardziej atrakcyjne
dla klienta — podsumowat Yury
Akhmetov. lll

korzystajgc z istniejgcego oka-
blowania koncentrycznego.

— Rok lub dwa lata temu my-
Slelismy, ze to przejsciowa
moda, ze potrwa chwile, a po-
tem klienci przejoq bezposred-
nio na sprzet sieciowy. Okazato
sie jednak, ze jakosc obrazu,
wydajnosc i cena spowodowa-
ty, iz technologia ta przetrwata
kolejnych piec lat, a oferowane
przez nas produkty HDCVI na-
dal sqg dla rynku atrakcyjne

— stwierdzit Mike Rose.
Gtéwnym wyzwaniem, z ja-
kim mierzy sie Costar Video

w swoim segmencie docelo-
wym, jest konkurencja marek
azjatyckich, ktére zdominowa-
ty kanaty dystrybuciji.

I Yury Akhmetov

Business Development Director,

AxxonSoft

— Producenci azjatyccy wprost
zaleali rynek sprzetem o skraj-
nie niskich cenach. Prowa-
0zq dziatalnos¢ w zasadzie we
wszystkich regionach swiata

i niekiedy konkurujqg z wtasny-
mi klientami poprzez sprze-
daz bezposredniq. Firma Co-
star takich metod nie stosuje
— zapewnit Mike Rose. — Naszg
receptqg na walke z tak pro-
waozonqg konkurencjq jest zej-
scie im z drogi i pozwolenie

na masowgq sprzedaz tanich
produktow. My natomiast wy-
korzystujemy powstatq luke,
wprowaozajgc niezawodne
produkty o znacznie nizszym
poziomie cenowym niz ofero-
wane przez wiekszych produ-
centow systemow VMS. Nasza
oferta jest skierowana na ry-
nek ze sredniej potki — podsu-
mowat Mike Rose.
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I Zak Doffman

prezes,
Digital Barriers

IMPONUJACY WZROST

sprzedazy.

DIGITAL BARRIERS

a igital Barriers oferuje
inteligentne rozwig-
» zania dozoru wizyjne-

g0. Specjalizuje sie w szybkiej
transmisji strumieni wizyj-
nych bez opdznien, trans-
misji obrazéw w sieciach
bezprzewodowych, w tym
sieciach telefonii komarko-
wej, satelitarnych, sieciach
typu mesh oraz w chmu-

rze. Spotka zapewnia, ze jest
w stanie bezprzewodowo
przesyta¢ materiat wizyjny
wydajniej niz przy uzyciu ja-
kiejkolwiek innej technologii
dostepnej na rynku. Oznacza
to, ze nawet w przypadku gdy
dostepna lub optacalna jest
jedynie bardzo mata szero-
kos¢ pasma, Digital Barriers
zapewnia przesytanie obrazu
w czasie rzeczywistym.

— Osiggnelismy sukces zarow-
no dzieki oferowaniu trans-
misji obrazu wizyjnego z po-
Jjazdow, jak i udostepnieniu
dozoru wizyjnego duzych ob-
szardw, takich jak granice czy
obiekty wojskowe. Te zasto-
sowania stanowiq gtéwne ob-
szary rozwoju Digital Barriers
— podkreslit Zak Doffman, pre-
zes firmy.

a&S POLSKA
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— Kolejnym obszarem, w kto-
rym obserwujemy wzrost, jest
analiza tresci materiatu wi-
zyjnego. Duza liczba zainsta-
lowanych kamer wymaga au-
tomatyzacji analizy materiatu
wizyjnego umozliwiajgcej wy-
krywanie zagrozen. Co istotne,
dzieki nowoczesnym funkcjom
kamer, ktdre stajq sie coraz
baroziej ,inteligentne”, nie
musimy przesytac¢ wszystkich
informacji do centrum.

Przychody firmy w 2016 r.
byty 0 ponad 50% wieksze
niz w roku 2015. Firma przy-
pisuje ten wzrost zmianie
strateqii biznesowej, prze-
noszacej nacisk z produktow
na rozwigzanis, tj. oferowa-
niu w petni zintegrowanych
rozwigzan zamiast urzadzen

i oprogramowania. Pomogto
to podtrzymac dotychczaso-
we lub nawigza¢ nowe dtugo-
terminowe relacje z klientami
i partnerami. To z kolei dopro-
wadzito do znacznego, ponad
50-procentowego wzrostu

w zakresie rozwiazan zinte-
growanych.

— Rok 2016 byt dla nas bardzo
dobry. Zwiekszylismy ponad

Brytyjska firma Digital Barriers,
ktora w ostatnich latach dokonata
kilku przeje¢, odnotowata obecnie
ponad 50-procentowy wzrost

Oferuje m.in. unikatowy produkt
pozwalajacy wykrywa¢ bron palna
schowana pod ubraniem.

dwukrotnie przychody osigga-
ne za granicgq, afgczne przy-
chody firmy o ponad 50%. To
bez wqtpienia bardzo duzo

— powiedziat Doffman.

— W ostatnich pieciu latach zaj-
mowalismy sie fgczeniem roz-
nych technologii, by uzyskac¢
rozwigzania kompleksowe,
ktore teraz sq dostepne w na-
szej ofercie. Mamy kluczowych
klientéw z niemal 40 krajow.
Decydujq sie na zakup naszych
rozwigzar, poniewaz mogq

Z nich natychmiast korzystac.

Ta brytyjska firma zostata za-
tozona w 2008 r. przez bytych
pracownikow spoétki Detica
zajmujacej sie analizg danych,
nastepnie jako Digital Barriers
przejeta kilka innych firm.
Obecnie oferuje unikatowy
produkt pozwalajgcy wykry-
wac bron palng schowana pod
ubraniem. Wspétprace w tym
zakresie nawigzata z G4S, jed-
ng z najwigkszych na swiecie
agencji ochrony 0sob i mienia.

— Gdy zaktadalismy firme, do-
Z0r wizyjny stawat sie obsza-
rem w coraz wigkszym stopniu
wykorzystujgcym zaawan-

sowane technologie— wspo-
mina Zak Doffman. — Wtedy
rynek byt jeszcze zdominowa-
ny przez technologie o stan-
dardowej rozazielczosci, ale
wykorzystanie kamer sie-
ciowych, kamer HD i analizy
obrazu wecigz rosto. Uznali-
smy, ze przy tak rozdrobnio-
nej branzy sq technologie,

do ktdrych wielu klientow na
Swiecie nie ma dostepu. Dla-
tego dokonalismy przejecia az
15 spotek. Kupilismy potrzeb-
ne technologie i stworzyli-
Smy swiatowej klasy rozwig-
zania, ktére zapewniajg nam
znaczng przewage na rynku.
Wdrazamy platforme sprze-
dazy, aby dotrzec do klien-
téw na catym swiecie. W ciggu
ostatnich pieciu lat kupilismy
nowe technologie, zaktualizo-
walismy je, zainwestowalisSmy
i opracowalismy rozwigzania,
ktdre oferujemy klientom na
catym swiecie.

Firma jest obecna na wiekszo-
Sci rynkéw na Swiecie, a gros
przychodow osigga w USA
(5-krotny wzrost w pierwszej
potowie br. finansowego) oraz
w Azji.



IDENTIV SKUPIA SIE NA
SPECJALISTYCZNYCH ROZWIAZANIACH
DLA ADMINISTRACIJI RZADOWE]

Potaczenie wykorzystania big data, loT

i rozwigzan mobilnych w kontroli dostepu
sprawi, ze zarzadzanie tozsamoscig bedzie
wazniejsze niz dotychczas.

rocznym rankingu TOP 50,

to amerykanski producent
urzadzen i oprogramowania
z zakresu kontroli dostepu oraz
zarzadzania tozsamoscia. Nie-
ktore jego produkty sa sprze-
dawane pod marka Hirsch, kté-
rg l[dentiv kupitw 2009r.
W 2015 r. firma wprowadzita
produkty i ustugi, obejmujg-
ce kompleksowe rozwigzania
z zakresu kontroli dostepu na
bazie platformy Hirsch Velocity
(przeznaczone dla administra-
cji amerykanskiej do zarzadza-
nia tozsamoscig, danymi uwie-
rzytelniajgcymiidostepem),
platforme kontroli dostepu IC-
PAM (sprzedawana na catym
Swiecie przez Cisco i reselle-
réw) oraz czytniki uTrust, ktore
mozna stosowac w niemal kaz-
dym systemie (obstugujg wiele
technologii uwierzytelniania,
w tym Wiegand i RS-485 OSDP).
Identiv koncentruje sie na ryn-
kach, na ktérych dostep do za-
sobow fizycznychilogicznych
jest Scisle kontrolowany i mo-
nitorowany. Najwazniejszym
klientem firmy jest administra-
cja rzagdowa USA, wymagajaca
rozwigzan zgodnych ze stan-
dardem FICAM, ktory okresla
sposob walidacji cyfrowych
certyfikatéw przechowywa-
nych na kartach dostepowych
dodrzwiisieci.
— Identiv spetnia wszystkie
amerykanskie standardy do-
tyczgce kontroli dostepu i mo-
nitorowania, w tym wymogi
FICAM z zakresu kart inteligent-

Identiv, debiutant w tego-

nych. Wysoki poziom szyfrowa-
nia na drodze przesytu danych
oparty na standardach ISO
zapewnia bezpieczng komuni-
kacje od karty do czytnika, od
czytnika do kontrolera i od kon-
trolera do serwera —moéwi John
Piccininni, wiceprezes ds. mar-
ketingu i rozwoju w |dentiv.
Ponadto firma wykonuje pro-
jekty w obiektach infrastruktu-
ry krytycznej i edukacyjnych.
Oba te segmenty potrzebuja
rozwiazan, ktére sa bezpiecz-
ne, niezawodne i umozliwiaja
sprawna integracje.

— Placoéwki edukacyjne potrze-
bujg systemow zabezpieczer,
ktdre ograniczajq dostep do
pewnych obszaréw, zapewnia-
Jjg otwarty dostep do innych,
zabezpieczajg obszary miesz-
kalne, sq zintegrowane z dozo-
rem wizyjnym oraz komunika-
¢jq i zarzgdzaniem dziataniami
w sytuacjach nagtych, maso-
wymi powiadomieniami i in-
nymi systemami —wyjasnit
Piccininni. — Zazwyczaj system
kontroli dostepu do budynku
lub kampusu obejmuje zarzg-
dzanie bazq danych studen-
tow danej placéwki, pozwala
na uwzglednienie informacji na
temat studentéw i harmono-
gramaow zajec, przypisuje od-
powiednie przywileje dostepu
iumozliwia drukowanie identy-
fikatordw.

Aby zapewni¢ tego rodzaju inte-
gracje, John Piccininni wskazu-
je narole standaryzacji.
—Wtym przypadku nalezy prze-
strzegac standardow. Pro-

i John Piccininni

wiceprezes ds. marketingu
irozwoju, Identiv

gramy, ktdre pozwalajg nam
komunikowac sie zinnymi sys-
temami, sg napisane w stan-
dardowych jezykach programo-
wania. Dzieki tym narzedziom
mozna tatwo zapewnic integra-
cje z zewnetrznymi bazami da-
nych uzytkownikéw. Mozna réw-
niez z wyprzedzeniem przesyta¢
informacje i powiadomienia

Z naszego systemu do innych,
takich jak systemy telewizji do-
zorowej czy platformy zarzg-
ozajgce — podkreslit.

Zapytany o przysztos¢ ryn-

ku John Piccininni stwierdzit,
ze taczne wykorzystanie big
data, loT i rozwigzan mobilnych
w kontroli dostepu bedzie tren-
dem, ktory sprawi, ze zarza-
dzanie tozsamoscia nabierze
wiekszego znaczenia.

— Kiedy wszystko sie ze sobg
tgczy, zaréwno luozie, jak

i urzgdzenia muszq posiadac
tozsamosc, ktorg bedq sie po-
stugiwac, aby inni mogli im za-
ufaé. Chodzi o potrzebe zapew-
nienia zaufania miedzy ludzmi,
urzgdzeniamii procesami

— stwierdzit John Piccininni. To
jedno z najwazniejszych wy-
zwan w automatyzacji proce-
sOw, przy jednoczesnym za-
pewnieniu wysokiego poziomu
bezpieczenstwa. M
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